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Alle Rechte vorbehalten. Kein Teil dieses Handbuches darf in irgendeiner Form (Kopie oder einem
anderen Verfahren) ohne schriftiche Genehmigung der GOING PUBLIC! Dr. Kriebel
Beratungsrechner GmbH reproduziert oder unter Verwendung elektronischer Systeme verarbeitet,
vervielfaltigt oder verbreitet werden.

Alle Informationen in diesem Buch wurden nach bestem Wissen und Gewissen kontrolliert. Die
GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH kann jedoch nicht fiir Schaden haftbar gemacht
werden, die in Zusammenhang mit der Verwendung des Handbuches stehen.

Ausziige aus unseren AGB zwischen Ihnen als Nutzer und der GOING PUBLIC! Dr. Kriebel
Beratungsrechner GmbH (im folgenden GP genannt):

§ 2 Inhaber von Rechten, EinrfAumung von Rechten, Vervielfaltigung

(1) Die SoftwWarieb&Dr Beratungsrechnerf i st Etlidhent um v

geschutzt. Das Benutzerhandbuch ist ebenfalls urheberrechtlich geschitzt.
(2) GP raumt dem Nutzer fir die Dauer der Laufzeit des Vertrages das einfache, nicht

ausschlieCliche entgeltlicheKrRedbrt Biemat Wdnes rRafh
Rahmen di eser Besti mmungen zZu nut zen. Der Nut zer (
nstall |

Beratungsrechneri nur auf dem Computer
Nutzungsentgelt bezahlt hat. Hat der Nutzer die Software fir mehrere Computer gemietet, ist
eine Installierung und Nutzung auf den Computern zuldssig, fur die der Nutzer das
Nutzungsentgelt bezahlt hat.

8§ 3 Weitergabe

() Dem Nutzer wird die Software ADr. Kriebel
darf die Software einschlie3lich des Benutzerhandbuchs daher nicht an Dritte veruf3ern oder
zeitlich begrenzt tiberlassen, insbesondere nicht vermieten oder verleihen.

(2) Fur jeden Verstol3 gegen das Weitergabeverbot verpflichtet sich der Nutzer zu einer
pauschal en Vertragsstrafe v on s Jales5 Gditsetzuhgs-
zusammenhangs. Die Geltendmachung weiterer Schadensersatzanspriiche bleibt davon
unberihrt.

§ 6 Haftung

(1) Der Nutzer dewKr$SebttwaBerADungsrechnerd wir
Software zwar zur Unterstitzung von Beratungsgesprachen und bestimmten
Kundenprasentationen und -seminaren eingesetzt werden kann. Fir die Richtigkeit und
Aktualitat der mit der Software generierten Informationen und Berechnungen kann trotz
gréRtmdaglicher Sorgfalt bei Erstellung und Aktualisierung jedoch keine Gewéhr Gibernommen
werden. Insbesondere dient die Software nicht der Erstellung von Angeboten. Berechnungen
dienen lediglich der Verdeutlichung von Beratungsinhalten und kénnen nur Annaherungswerte
darstellen. Fir die inhaltliche Richtigkeit von Beratungen bleibt allein der Nutzer
verantwortlich.

(2) Fur Schaden wegen fehlender zugesicherter Eigenschaften haftet GP unbeschrankt. Gleiches
gilt fur Schaden aus der Verletzung des Lebens, des Kérpers oder der Gesundheit, die auf
einer fahrlassigen Pflichtverletzung von GP oder einer vorsatzlichen oder fahrlassigen
Pflichtverletzung eines gesetzlichen Vertreters oder Erfullungsgehilfen von GP beruhen.

(3) Im Ubrigen haftet GP nur fiir Vorsatz oder grobe Fahrlassigkeit auch seiner gesetzlichen
Vertreter und leitenden Angestellten, sofern nicht eine Pflicht verletzt wird, deren Einhaltung
fur die Erreichung des Vertragszwecks von besonderer Bedeutung ist (Kardinalpflicht). Far
das Verschulden sonstiger Erfiillungsgehilfen haftet GP nur im Umfang der Haftung fir die
Verletzung von Kardinalpflichten.

(4) Bei Verletzung einer Kardinalpflicht haftet GP auch fir leichte Fahrlassigkeit. Die Haftung ist
jedoch summenmaRig auf das Finffache der jahrlichen Updatepauschale beschrankt sowie
auf solche Schaden, mit deren Entstehung im Rahmen einer Softwaremiete typischerweise
gerechnet werden muss.
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Vorwort

Spatestens dann, wenn lhre Kunden lhnen nach den ersten Terminen dank der
Zahlen, Bilder und Animationen des Dr. Kriebel Beratungsrechners deutlich besser
folgen konnten, wenn Sie Ihre Abschlussquote und Abschlusssumme deutlich erhéht
haben, werden Sie sehen, dass sich der Kauf des Dr. Kriebel Beratungsrechners fur
Sie schon nach einigen Wochen rentiert hat.

Dr. Kriebel Beratungsrechner: Beraten, Berechnen und Verkaufen in einem
Programm! Sie haben eine der flhrenden produktneutralen Rechen- und
Verkaufssoftwaren am Vermittlermarkt gekauft.

Erklaren Sie dem Kunden, was ein Fonds ist oder wie der Cost Average Effekt
funktioniert T mit den interaktiven Beratungsmodulen. Mit Beratungsmodulen wie
dem Vermoégensplaner kénnen Sie im Kundentermin und gemeinsam mit dem
Kunden die notwendige Sparrate fur die Altersvorsorge ermitteln. Da der Kunde
jeden Schritt Amitgegangenf i st, er h°h
dasBer at ungs nBedrud t UANBgUA .

Anhand der Berechnungsmodule wie z.B. Sparen, Finanzieren und dem komplexen
Produktprifer kbnnen Sie fast jede finanzmathematische Aufgabe I6sen. Hier werden
Sie sehen: Das Rechnen auch komplizierter finanzmathematischer Probleme wird
von nun an ein Kinderspiel. Sie missen sich keine komplizierten Abklrzungen auf
Tasten merken, Sie mussen kein Experte sein, um finanzmathematisch rechnen zu
koénnen.

Stellen Sie sich vor, dass Sie von nun an lhre Gesprache mit folgendem Satz
beginnen:

ALi eber Kunde, welche Frage zum Thema
kann sie Dir beantworten!i

Damit konnen Sie sich vollig anders und kompetent gegenuber dem Kunden
positionieren.

Verkaufsmodule wie, Humankapital, Fonds-Riester-RV oder BfA-QuickCheck helfen
lhnen anhand eines logischen und leicht verstandlichen Aufbaus zu einem
erfolgreichen Kundengesprach.

Der Dr. Kriebel Beratungsrechner wird definitiv...

...Ihre Abschlussquote erh6hen 1 durch harte Verkaufsargumente,

...die Qualitat lhrer Beratung steigern, weil Sie komplexe finanzmathematische
Zusammenhange berechnen kdnnen,

...und dies auf extrem einfache Weise. Wenn Sie mochten, direkt im Gesprach!

WICHTIGER HINWEIS!

Der Dr. Kriebel Beratungsrechner ist nur fur Nutzer gedacht, die ausreichend
qualifiziert sind, um die Software zielgerichtet anwenden zu kdnnen. Ansonsten
kénnen fehlerhafte Ergebnisse produziert werden.

Bitte beachten Sie, dass nach Drucklegung dieses Handbuch die Software weiter
entwickelt wird.

© GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH 5
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Gerade der Vermdgensplaner war mir in den letzten Wochen eine grof3e Hilfe; kurz mit dem Kunden
gerechnet und schon geht es nicht mehr um das Aob?if,

viel geht?h
A. Leyens, Duren

Es lohnt sich, den Beratungsrechner regelmafiig einzusetzen!
S. Jobst, Passau, Konzept 3A GmbH & Co. KG

Einzahlung in Rentenfonds mit Entnahme in Aktienfonds. Cost-Average-Effekt und Entnahmeplan mit
Ihrer Software erklart und, na raten Sie mal...klar die Kundin hat 26000,-0 angel egt . Al so | e
ehrlich, wer mit dem Programm keinen Umsatz macht, der macht nie Umsatz.

I. Hampl, Eltville

Ich méchte mich bei Thnen ganz personlich fiir Ihre Arbeit und Unterstitzung bedanken. Ich habe Sie
2002 bei € zusammen mi-t Herrn KIl®°ckner kennen geler
Software entschieden. Bei vielen Kollegen von uns, so auch bei mir persénlich, hat es zu
Quantensprungen in der Umsatzentwicklung gefuihrt. Vorgestern habe ich den EINSeitenplaner zum
ersten Mal angewandt. Durch den daraus resultierenden Umsatz haben sich die Softwarekosten
schon wieder fiir die néachsten 15 Jahre im Voraus amortisiert.

E. Gloditzsch, Dresden, Finanzprofil Dresden Vermittlungsgesellschaft mbH

Der Beratungsrechner hat mir bereits mehrfach bei meinen Beratungen als Vermdégensberater
geholfen. Vielen Dank flr dieses hilfreiche Produkt. Es ist wirklich jeden Euro wert. Ich bin davon
Uberzeugt, dass er eine enorme Hilfe dabei ist, die Beratungsqualitdét auch von Neueinsteigern zu
erhdhen. Fur Ihre sinnvollen, regelmafRigen Programmaktualisierungen bedanke ich mich ebenfalls.

R. Cormaux, Willich

Seit mehreren Jahren bin ich nun begeisterter Nutzer des Dr. Kriebel Beratungsrechner. Der 7-
Schritte-Rechner und der Riruprechner gehdren zu meinem Pflichtteil im Beratungsgespréch.
Spielerisch und leicht nachvollziehbar kann so dem Kunden sein Bedarf, seine Licke und konkrete
Losungen (z.B. 1. oder 2. Schicht) incl. Steuervorteilen aufgezeigt werden. Da naturlich die Inflation
bertcksichtigt werden kann, ist es bedarfsgerechter und meine Produktion hat sich erheblich erhoht.
K. Degener, Taufkirchen

. Nachdem ich Herrn Dr. Kriebel vor ca. 4 Wochen e
vollauf begeistert von dem Beratungsrechner, der Vorgehensweise und Kontrolle der Psychologie des
Kunden. ... Die erste Beratung war direkt danach -noch vor meiner Bestellung. Ich habe dabei auch
gleich die DEMO-Version rangenommen, das Ergebnis, der Kunde Uberlegt nicht mehr lange, sieht
alles klar und deutlich und fragt nur noch, wo muss ich unterschreiben! Einfach genial, besten Dank
und viele GrifRe aus Bamberg
J. L6hr, Bamberg

So wie ich der Berater meiner Kunden bin, sind Sie (und Bernd) mein(e) Berater. Veroffentlichen Sie
das ruhig auf lhrer Homepage, denn es ist keine Lobhudelei sondern die nackte Wahrheit: Meine
Zeitrechung lautet X vor K und X nach K; wobei K fir Kriebel und Klockner zugleich steht. Das
schonste daran ist, dass ich beim besten Willen nicht mehr sagen kann, wie ich vor Beginn der
Zeitrechung Uberhaupt Geschéaft gemacht habe. Also, weiter so!

O. Misch, Bad Hersfeld

..hateinl ngeni eur ei ne Pol i-wuedurghblle Programm. Das Pgpgramen hdt sich

damit schon nach einigen Tagen fiir die nachsten Jahre gelohnt.
L. Pernpeintner, Ingolstadt

6 © GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH



1. SYSTEMVORAUSSETZUNGEN
Betriebssystem: Windows Vista; Windows XP (mind. Service Pack 2), Windows 7

Wichtiger Hinweis: Bitte stellen Sie sicher, dass Sie alle notwendigen und aktuellen
Updates von Microsoft Windows heruntergeladen und installiert haben.

Rechenleistung: Min. Pentium Ill, 500 MHz.

Arbeitsspeicher:  Min. 128 MB RAM

Festplatte: Benotigte Festplattenkapazitat 12 MB

Grafikkarte: Bildschirmauflésung mindestens 1024 x 768 Pixel (XGA)

Windows XP: Die Bildschirmauflésung lasst sich folgendermaf3en @ndern

1. Mit der rechten Maustaste auf den Desktop (= die
Benutzeroberflache) klicken

2. AEi genschaftenid w2hl en

3.1n den Unterpunkt AEinstellu

4. 1m Feld ABildschirmbereichi
einstellen.

Windows Vista: Die Bildschirmauflosung l&sst sich folgendermalRen andern

1. Mit der rechten Maustaste auf den Desktop (= die
Benutzeroberflache) klicken

2. AAnpassenii w2hl en

3.1n den Unterpunkt AAnzeigef

4. I m Fenster AAnzeigeeinstel
Aufldsung anpassen.

Windows 7: Die Bildschirmauflosung lasst sich folgendermal3en &ndern

1. Mit der rechten Maustaste auf den Desktop (= die
Benutzeroberflache) klicken.

2. ABildschirmaufl°sungi w2hl en

3. gewunschte Auflésung wahlen

4. mit der Tastitigegn AOkiA be

Deinstallieren: Das Programm kann im  Startmenu Uber Programme
A BeratungsrechnerA neue Plattform aufgerufen und vollig deinstalliert werden. Es
werden keine Dateien hinterlassen (dll’s oder &hnliche).

2. INSTALLATION, REGISTRIERUNG UND DEINSTALLATION

Wichtiger Hinweis: Bitte stellen Sie vor der Installation sicher, dass Sie entweder
Windows 7, Windows Vista oder mind. Windows XP Service Pack 2 auf lhrem PC
installiert haben.

Das erfahren Sie unter Start 4 Systemsteuerung A System. In der Karteikarte
Allgemein erfahren Sie mit welchem Betriebssystem Sie arbeiten. Windows XP
Service Pack 2 oder hoher sollte installiert sein.

Sollte noch nicht Windows XP Service Pack 2 auf Ihrem Computer installiert sein, so
gehen Sie bitte in den Microsoft Internetexplorer. Dort auf Extras 4 Windows

© GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH 7



Update. Sie werden dann auf die Windows-Updateseite gelangen. Dort ist es
maoglich, eine Schnellsuche zu starten und die wichtigsten Updates herunterzuladen.

Nach der Installation der Updates sollten Sie Ihren Computer neu starten. Prifen Sie
danach nochmals unter Start 4 Systemsteuerung A System in der Karteikarte
Allgemein, ob nun das Update von mind. Service Pack 2 vorgenommen wurde.
Danach kdnnen Sie mit der Installation des Dr. Kriebel Beratungsrechners beginnen.

8 © GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH



2.1 Installation

Auf www.Beratungsrechner.de in der Navigationsleiste im Downloadcenter die

aktuellste Version anklicken.

ASet up _Ber at un:datei speidnerreoder sforedifnen / ausfiihren.

Empfehlung!
Option A°ffnen |/

ausf ¢hrenin (ver mei det

Wenn Sie ASpeichernfi gew2hlt

Downloadzeit: mit DSL unter einer Minute, mit ISDN unter 8 Minuten.

We n n Si e Zuvor

A S pvhit hidbenr suchem rSte ebittéi diegBatei
Setup_Beratungsrechner.exe und o6ffnen Sie mit einem Doppelklick der linken

Maustaste. Nun erscheint folgendes Fenster (Abb. 2.1).

Wenn Sie zuvor die Option A¥ffnenh

Beenden des Downloads automatisch.

M Be ratungsrechner Installation

%DR. KRIEBEL
'BERATUNGSRECHNER

|_ Klicken Sie auf Weiter um mit der Installation zu beginnen.

Willkommen beim Beratungsrechner
Installationsassistenten

Dieser Assistent wird Sie durch die Installation des Dr. Kriebel
Beratungsrechner der GOING PUBLIC! Dr. Kriebel
Beratungsrechner GmbH begleiten.

Wahrend der Installation ist es méglich, dass Daten aus
dem Internet heruntergeladen werden missen.
Bitte stellen Sie sicher, dass eine Yerbindung zum Internet
besteht,

Falls Sie Fragen oder Probleme haben, wenden Sie sich
bitte per E-Mail an unseren Support
(info@beratungsrechner.de).

Folgen Sie nun den Installationsanweisungen. Ist die Installation abgeschlossen

Abb. 2.1

werden Sie folgendes Fenster sehen (Abb. 2.2).
Empfehlung! Die vorgegebenen Einstellungen nicht andern!

Ml Beratungsrechner Installation

%DR. KRIEBEL
BERATUNGSRECHNER

Die Installation yon
Beratungsrechner wird
abgeschlossen

Beratungsrechner wurde auf Threm Computer installiert.

Klicken Sie auf Fertig stellen, um den
Installations-Assistenten zu schiiefien.

Beratungsrechner ausfithren

Readme anzeigen

Fertig stellen

© GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH
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http://www.beratungsrechner.de/

Sie kdnnen wéhlen, ob Sie die installierte Anwendung sofort 6ffnen mdchten oder ob
Sie die Read Me i Datei lesen mochten (Aktivieren/Deaktivieren durch einfaches
Klicken mit der linken Maustaste).

Sie konnen von nun an den Dr. Kriebel Beratungsrechner unter dem Windows
Startmenu o6ffnen:

Start i Programme 1 Beratungsrechner i neue Plattform i Beratungsrechner

Hinweis:

Fur Firmenlizenzen: Die installierte Version kann zwar auf dem Server zur Verfugung
gestellt, aber nicht von da aus gestartet werden. Programm zuerst vom Server auf
den lokalen Rechner kopieren!

Sie kbnnen den Beratungsrechner 7 mal ohne, Registrierung Vollumfanglich testen,
bei dem Start erhalten Sie folgende Meldung:

DEMOYERSION x|
\ix) Lieber Kunde,

Sie sind noch nichk reqistriert, Bitte beachten Sie die nachfolgenden Angaben.

Demo-Einstellungen: ohne Abspeichern, sonst 7 Aufrufe wvall funkkionsfahig und alle Module!

&b dem &, Start auf Folgende Maximal-\Werte eingeschrankk:

Sparrate S0E , Endwert/Startvermigenystart- und Restschuld S0.000€, Einkommen monatlich 2.000€, DynamikfZins 5%,

Dies isk der 1. Aufruf,

2.2 Registrierung

Wichtiger Hinweis:

Fur die Registrierung ist es notwendig, mit dem Internet verbunden zu sein. Stellen
Sie also vorher sicher, dass Ihre Internetverbindung einwandfrei funktioniert.
Benutzer, die den Dr. Kriebel Beratungsrechner schon seit langerem verwenden (vor
Version 09) werden direkt feststellen, dass der Dr. Kriebel Beratungsrechner von der
Oberflache anders gestaltet ist. Links ist eine Verzeichnisbaum-Struktur mit den
unterschiedlichen Modulen. Oben ist eine Menlleiste wie bei Ublichen Windows-
Programmen gegeben (Abb. 2.3):

m Dr. Kriebel Beratungsrechner

Datei  Registrierung  Vorlagen  Links  BR-Info

Abb. 2.3
Sie werden feststellen, dass in der Software hoch DEMOVERSION angegeben ist.
Um diesen Hinweis zu loschen, ist die Registrierung notwendig. In der Mendlleiste
finden Sie hierzu den Punkt Registrierung. Klicken Sie hierauf, wird im Hauptfenster
nach den Registrierungsdaten gefragt. Diese haben Sie per E-Mail erhalten.

1. Schritt

Wahlen Sie aus, ob Sie eine Gruppenlizenz oder Einzellizenz erworben haben. Auch
das erfahren Sie in lhrer Registrierungsemail. Geben Sie danach E-Mail-Adresse und
Passwort der Registrierungsemail ein (Abb. 2.4). Haben Sie eine Gruppenlizenz
erworben, so geben Sie zusatzlich die Gruppenlizenz-ID ein. In den folgenden
Schritten gehen wir von einer Einzellizenz aus.

10 © GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH



] Dr. Kriebel Beratungsrechner -0l x|

Datei  Registrierung  Worlagen  Links  BR-Info nicht lizenziert

MO -O-ww | PHEHIBIo &3 - =

BERATUNGSRECHNIR

elles Datum: 17.06.2010 %DR‘ KRIEBEL

Hfavoriten =
Hundendaten 3 Lizenzinformationen eingeben | Fersanliche Daten | Rechnungsdatsn | Lizenzteinehmer \ Lizenz kaufen |
[ Atersvorsorge i3] 27 Geben Sie hier Ihre Lizenzinformationen ein, um den Beratungsrechner freizuschalten
[#IBerutsunfahigleit & Nach lhrer erfolgreichen Anmeldung kénnen Sie in den nachfolgenden Reitern lhre persénlichen und
Geldanlage = ] Rechnungsdaten andermn (gilt nicht/nur beschrankt filr Gruppenlizenzen)
[FHimmakilie
FHLiquiclitét ; Steusr IEi nzelizenz j
EProtukie 2
EFinanzmathemsti 23]
E-Mail-Adresse |
Aarten
“Info Fasswort | Passwort vergessen?
Daten Uberprifen
ermo-Einstellungen: ohive Abspeichern, sonst 7 Aufrufe voll funktionsfihiy und alle Modle!
Ab dem 8. Start auf folgende Maximal-Werte eingeschrinkt:
Sparrate 50 nuwert/Startvermdgen/Start- und Resischuld 50.000€, Einommen monalfich 2.000€, Dynamik/Zins 5%)

\z\ Bemerkungen

Alle Ergebnisse ohne Geve3hr
@GOING PUBLIC! Dr. Krisbel Beratungsrechner GmbH, \ersion: 1.013
de de

Abb. 2.4
Klicken Sie dann auf den Button Daten Uberprtfen.

2. Schritt:
In diesem Schritt geben Sie Ihre persénlichen Daten in die Eingabemaske ein (Abb.

2.5).

Achtung: Name und Adresse werden auf manchen Ausdrucken/Exporten sichtbar.

ﬂ Dr. Kriebel Beratungsrechner _|E| 5'

Dstei  Registrierung  Yorlagen  Links  BR-Info nicht lizenziert
BO-O-mwuw|PDHEH B odd3-lE lles Datum: 17.06.2010 &DR KRIEBEL
BLRATUNGSAEGHNLR
i
2| Lizenzinformationen eingeben  Personliche Daten | Rechnungsdaten | Lizenzteilnehmer | Lizenz kaufen |
e
e Vertragsdaten
o
&
E Firma |><YZ AG Hundennummer 21622
MNachname® |Mu5termann E-Mail* |ihre@emai|adre55e.com
Anrede™\orname® I - IKarI—Heinz E-Mail bestatigen® |ihre@emai|adresse.com
Strafte, Nr? [Musterstrare 123 Geburtsdatum® [22.05 1985
PLZMOM [12345  |Musterhausen Fasswort*
Telefon Festnetz |D'I 23415678910 Passwort bestatigen®  |™""""
Digse Daten erscheinen auf lhrer Benutzeroberfldche und sind zum Teil in AusdruckenExporten sichtbar. Wir geben in keiner YWeise Ihre Daten vweiter. Das Geburtsdatum und die
E-Mail-Adresse sind wichtio f0r das persdnliche Login. Durch Angabe Ihrer E-Mail-Adresse erkldren Sie sich mit elektronizcher Kommunikation im Rahmen dieses Yertrages
einverstanden.
* Pflichtteld: natirliche Person/bitte Privatanschrift angebent

Weaitar
DEMOVERSION

{Demo-Einstellungen: ohne Abspeichern, sonst 7 Aufrufe voll funiktionsfihig und aile Modiile!
Ab dem 8. Start auf folgende Maximal-Werte eingeschrinkf:
Sparrate 50€ | Endwerl/Starlvermogen/Start- und Resischuld 50.000€, Einkommen monatlich 2.000€, Dynamik/Zins 5%)

|2 Bemerkungen

Alle Ergebnisse ohne GewSshr
@ GOING PUBLIC! D Kriebel Beratungsrechner GmbH, version: 1.013
de v de

Abb. 2.5

Klicken Sie nach den Eingaben auf den Button Weiter.

© GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH
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3. Schritt

Geben Sie hier die Rechnungsdaten und Zahlungsweise an. Sie kénnen zwischen
Vorkasse/Uberweisung und dem Lastschriftverfahren wahlen. Lesen und bestatigen
Sie danach noch die Allgemeinen Geschéaftsbedingungen (Abb. 2.6).

Hinweis: Evtl. missen Sie nach unten scrollen.

m Dr. Kriebel Beratungsrechner 13l x|
Datei  Registrierung  Vorlagen  Links  BR-Info nicht lizenziert

Aktuelles Datum: 17.06.2010 d?ﬁhﬁ!ﬁ?ﬁ%

=
B Lizenzinformationen eingeben | Persénliche Daten  Rechnungsdaten | Lizenzteilnetmer | Lizenz kaufen |
%: Rechnungsanschrift

Firma przac

Ansprechpartner |Kar\—Hemz Mustermann

Anschrift |Mu5terstraf§e 123
PLZ- Crt [12345  [Musterhausen

Die unter,Persénliche Daten’ genannte Person haftet
persanlich filr die Begleichung der Rechnungen

Bezahlung

* Lastschrifteinzug Hiermit ermachtige ich Sie widerruflich zum Lastschrifteinzug der aus diesem Vertrag faligen Zahlungen
von meinem Konto

Kontoinhaber (falls abweichend) |Kar\-He|nz MLstermann

Kontonurmrer |1 234567 BLZ (12345678

Bei Lastschrifteinzug ist nach Bestatigung der Richtigkeit lhrer Bankdaten lhre Lizenz sofort frei geschaltet.

C UbenweisungfVorkasse  Nach Geldeingang wird Ihre Lizenz innerhalb von 2-5 Tagen frei geschaltet

¥ Ich habe die Algemeinen Geschaﬁsbe&&M@M&R&Memverstanden

(Demo-Einstellungen: ahne Abspeicharn, sonst 7 Aufrufe voll funidionsfihig und alle Moduie!
Ab dem 8. Start auf folgende Maximali-Werte eingeschrinkt: ati
Sparrate 50€, Endwert/Startvermigen/Start- und Restschuld 50.000€, Einkommen monatiich 2.000€, Dynam

|2 Bemerlungen

Alle Ergebnisse ohne Gewshr
@ GOING PUBLIC! D1 Kiiebel Beratungsrechner GmbH, ‘version: 1.013
de de

Abb. 2.6

Klicken Sie danach auf den Button Bestatigen/Andern. Die Daten werden nun
Uberpruft, was einen Moment dauern kann. Nach der erfolgreichen Meldung werden
Sie beim Lastschriftverfahren direkt eine Bestatigungsemail erhalten, bei Vorkasse

erhalten Sie diese nach Geldeingang.
X

i ) Thre Daten wurden erfolgreich bestatigt/geandert.,

Es wird Thnen nun eine E-Mail mit einem Akkivierungslink zugeschickk, mit dem Sie Thren Beratungsrechner freischalten kinnen,

Vielen Dank.
Abb. 2.7 1 Bestatigung Lastschrift
x|

i ) Ihre Diaben wurden erfolgreich bestatigtigeandert.
Es wird Ihnen nun eine E-Mail mit einem Aktivierungslink zugeschickt, mit dem Sie Ihren Beratungsrechner freischalten kinnen.
Da Sie per Yorkasse bezahlen, wird Thr Account unsererseits erst akkiviert, sobald der Betrag auf unserem Konto eingegangen ist.

Wiglen Dark,

Abb. 2.8 1 Bestatigung Vorkasse

RegelmalRige Abfrage der Registrierung

Im Beratungsrechner sehen Sie oben, dass eine Version bis zu einem halben Jahr
bzw. zu einem bestimmten Datum gultig ist. Aufgrund von steuer- und
sozialversicherungsrechtlichen Anderungen ist es notwendig, dass Sie jedes halbe
Jahr ein Update der Software machen. Ansonsten wirden Sie mit alten

12 © GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH



Rahmenbedingungen rechnen, was nicht Sinn und Zweck des Beratungsrechners ist.
Es ist deshalb jeweils nach einem halben Jahr notwendig, dass Sie Ilhre
Registrierungsdaten nochmals bestéatigen, bzw. eingeben.

2.3 Deinstallation

Sie konnen den Dr. Kriebel Beratungsrechner unter Start i Programme i
Beratungsrechner i aktuell i deinstallieren ("uninstall), d.h. von Ihrer Festplatte
|6schen.

VORSICHT! Wenn Sie deinstallieren, werden alle gespeicherten Daten aus dem

Verzeichnis ABeratungsrechneri gel°scht.

unter Punkt 3.5 Einstellungen.
3. GRUNDSATZLICHES

3.1 Klick- und Doppelklick, linke und rechte Maustaste

Es gilt folgender Grundsatz: Sie mussen immer (!) zuerst klicken, damit gerechnet
wird. Das hat den Vorteil, dass der Kunde besser mit verfolgen kann, was gerade
geschieht.

Programme, in denen alles automatisch geschieht, sind angenehm fir
Programmierer und Berater, aber schlecht fir die Beratung, da der Kunde in der
Regel nicht folgen kann!

Achtung!

Das heil3t aber auch: Sie kdnnen in Felder falsche Werte eingeben und diese dann
ausdrucken, sofern Sie kein Aktionsfeld angeklickt haben. Daher immer auf die
entsprechenden Aktionsbuttons klicken; dann erst drucken!

Linke Maustaste (einmal klicken): Starten von Aktionen.

Rechte Maustaste (auf den entsprechenden Begriff klicken):
Anzeige des Hilfetextes. Souverane Nutzer lesen im Kundentermin bei Fragen
die Hilfetexte direkt vor. Beachten Sie: im Gegensatz zum Handbuch kénnen
die Hilfetexte mit jeder Version angepasst werden, was gerade bei den
zahlreichen Anderungen des européischen Steuer- und
Sozialversicherungsrechts von Vorteil ist.

Im Dr. Kriebel Beratungsrechner ist in allen Modulen i aufRer im Produktprifer - kein
Doppelklick nétig.

3.2 Menustruktur Dr. Kriebel Beratungsrechner

Der Dr. Kriebel Beratungsrechner besteht aus vier unterschiedlichen Meni's und
Anzeigen.

1. Menileiste (Abb. 3.1)

2. Browser-/Shortcutleiste (Abb. 3.2)

3. Modulstrukturbaum (Abb. 3.3)

4. Hauptfenster

© GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH 13
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1. Menileiste

Datei  Registrierung  “orlagen Links  Hilfe
Abb. 3.1

Die Mendleiste finden Sie in der obersten Zeile der Software. Sie dient dazu - wie in
jedem anderen Programm auch - Einstellungen am Programm zu &ndern, zu
erfahren oder auch neue Dokumente zu erstellen, zu 6ffnen und zu speichern.

2. Browser-/Shortcutleiste

Die Browserleiste macht ein schnelles Arbeiten moglich. Gleich, ob Sie ins
Startfenster gelangen, einen Schritt vor- oder zuriickgehen oder einen
Taschenrechner 6ffnen mochten, - hier finden Sie die entsprechenden Optionen.

Bei Berechnungsmodulen kénnen Sie hier
- Eingabewerte auf Null zurlicksetzen
- Kundendaten des aktuell ausgewéhlten Kunden tibernehmen
- drucken
- Daten nach Word, PDF und ggfls. Excel exportieren
- Grafiken anzeigen
- Historie anzeigen.

3. Modulstrukturbaum

Favoriten
ElNSeitenplaner

Kundendaten

H

UaIYejShe-Uia nuajpy

+ Altersvorsorge

+ Berufsunfahigkeit

H

+ Geldanlage

\

+ Immohilie

+ Liguiditat f Steuer

+ Produkte @

+ Finanzmathematik =2
Warten

Info

Abb. 3.3

Den Modulstrukturbaum finden Sie im linken Fensterabschnitt. Wie der Name schon
sagt, sind im Modulstrukturbaum alle Berechnungsmodule zu finden. Diese sind nach
einer jeweiligen Hauptgruppe geordnet. Bspw. finden Sie unter dem Hauptpunkt
Immobilie die Berechnungsmodule Annuitat/Endfallig und Immobilie.

Eine Hauptkategorie im Verzeichnisbaum 6ffnen und schlieRen Sie mit dem linken
Mausklick. Ein Berechnungsmodul erscheint im Hauptfenster, wenn Sie auf diesen
mit der linken Maustaste klicken. In welchem Modul Sie sich jeweils gerade befinden,
wird Ihnen mit dicker roter Schrift im Verzeichnisbaum angezeigt.

14 © GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH



Der Modulstrukturbaum kann ein-/ausgefahren werden. Dadurch entsteht im
Hauptfenster mehr Raum fur die Datenanzeige. In manchen Berechnungsmodulen,
wie dem EINSeitenplaner, wird das Menu automatisch eingefahren. Es verschwindet
dann im linken Bildschirmrand und kann durch Klick auf Menl ein-/ausfahren wieder
angezeigt werden.

4. Hauptfenster

Im Hauptfenster werden die jeweils gewdahlten Informationen angezeigt. In diesem
Fenster sehen und arbeiten Sie mit den Berechnungsmodulen oder mit einzelnen
Einstellungen des Dr. Kriebel Beratungsrechners. Hier sind die Eingaben zu tatigen.

3.3 Eingaben

Mit Maus, Enter- / Return- oder Tabulator-Taste (Taste mit zwei Pfeilen in entgegen
gesetzter Richtung am linken Tastaturrand) konnen Sie die Eingabefelder
durchwandern.

Sie konnen Uberall Werte eingeben, wo dieser Rahmen erscheint, wenn das Feld

nicht grau hinterlegt ist: ’_
%

Vor Beginn der Beratung sollten Sie im Modulstrukturbaum Kundendaten den Namen
des Kunden eingeben (erscheint im Ausdruck).

Tabulatortaste: Springt vor. Shift- und die Tabulatortaste: Springt zuriick
Dezimalstellen (z.B. Zinswerte): Punkt oder Komma moglich (z.B. 4.5% oder 4,5%)

Geburtsdaten werden automatisch formatiert!
Beispiel: Eingabe: 1.12.75, wird nach einem Klick in das Feld angezeigt als
01.12.1975

3.4 Bedienung
In allen finanzmathematischen Modulen gilt: Klicken Sie auf das unterstrichene Wort,
dessen Wert Sie berechnen mdchten. Zum Beispiel:

Endwert

In anderen Modulen, wie im Vermdgensplaner, klicken Sie auf die farbig unterlegten
Buttons (Aktionsfelder):

= ]

Rechnen

Nach dem Klicken auf diese Felder kann der Kunde sofort nachvollziehen, was
passiert. Vermeiden Sie eine Rechnerliberlastung durch Mehrfachklicks auf ein
Aktionsfeld!

In vielen Modulen kdénnen Sie Feldwerte nur Uber ein Auswahlfeld andern und die
vorgegebenen Werte auswahlen:

25% 'i

Durch die Begrenzung des Wertebereichs werden Fehleingaben vermieden.

© GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH 15



. l/
Informationsbutton: ™

Klicken Sie auf die Informationssprechblase um einen Tipp oder Hilfe zu
erfahren.

Zusatzberechnungen: 4‘

Klicken Sie auf den Button "...", um in eine andere Berechnungsmaske oder
Informationsfeld fur dieses Eingabefeld zu gelangen. Dieses stellt nur eine
Option dar. Natirlich kénnen Sie auch das Eingabefeld mit einer beliebigen
Zahl fullen.

Beispiel: Im Modul Vermoégensplaner ist ein solcher Button bei
Lebenserwartung zu finden. Ist sich der Kunde beispielsweise nicht tUber die
Lebenserwartung im Klaren, so kénnen Sie auf den Button klicken. Hier wird
dann die statistische Lebenserwartung des Kunden auf sein aktuelles Alter
angezeigt, sodass der Kunde einen Anhaltspunkt findet.

Am rechten unteren Bildschirmrand finden Sie (je nach Modul) folgende Pfeile:

Weiter i Pfeil el
Wenn Sie auf diesen Pfeil klicken, sehen Sie in den Modulen, in denen eine
Animation eingebaut ist, diese Animation Schritt fur Schritt. Dieser Pfeil ist besonders
fur die Beratungsmodule zu empfehlen, da der Kunde die Schritte besser
nachvollziehen kann.
In Rechenmodulen fuhrt dieser Pfeil zu einer grafischen Darstellung der Berechnung.

Nachste Szene > {

Wenn Sie auf diesen Pfeil klicken, tberspringen Sie die einzelnen Animationen, d.h.
Sie sehen diese im ASchnell durchgangh
kénnen die Module schneller durchspielen, z.B. wenn Sie etwas fir sich allein
berechnen méchten.

| I
Zurick 1 Pfeil :
Mit diesem Pfeil blattern Sie innerhalb eines Moduls zurtick (u.U. direkt zwei Szenen
auf einmal). Mochten Sie in einem Modul, in dem eine Grafik (Diagramm) oder eine

Animation abgespielt wurde, erneut rechnen, klicken Sie bitte erst auf diesen Pfeil,
bevor Sie die neuen Werte eingeben.
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3.5 Einstellungen

Klicken Sie in der Menduleiste auf Datei und danach Einstellungen.

Datei Registrierung  “orlagen

»| Standardwerte laden

Kunde @ffnen Strg+0

Kunde speichern Sirgs+S

LE v &

Kunde speichern unter ...
Einstellungen

Schilieffen Alt+F4
Abb. 3.4

Danach sind im Hauptfenster verschiedene Karteikarten zu finden:
- Layout
- Speichern und Drucken
- Sonstiges
- Netzwerk

Unter Layout konnen Sie den Dr. Kriebel Beratungsrechner nach lhren
Farbwinschen und Schriftarten anpassen. Es besteht zudem die Mdglichkeit, Ihr
Firmenlogo zu verwenden. Dieses erscheint sowohl im Beratungsrechner, als auch in
den Ausdrucken der Module, statt des Dr. Kriebel Logos.

Unter Speichern und Drucken kodnnen Sie den Speicherort fir Kundendaten
auswahlen. Zudem koénnen Sie hier Zusatzinformationen wie Haftungshinweise oder
Firmennamen auf den Ausdrucken eingeben.

Speicherpfad: Hier legen Sie den Ort fest, an dem lhre Kundendaten gespeichert
werden. Wenn der Ordner, den Sie hier angeben, noch nicht existiert, wird er
automatisch angelegt.

Empfehlung: Geben Sie am besten einen Extraordner unter AEi gene Dateient
damit lhre Kundendaten im Falle einer Deinstallation des Dr. Kriebel
Beratungsrechners nicht aus Versehen geléscht werden!!

Unter Sonstiges kdnnen Sie Anzeige- und Animationseinstellungen andern sowie
Berechnungseinstellungen der Module EINSeitenplaner, Vermogensplaner und
Schichtenrechner.

Animationsgeschwindigkeit: Di e bewegte Arote Kugel A, b €
sollten sich nicht zu langsam, aber auch nicht zu schnell bewegen, um die
gewtinschte verkaufspsychologische Wirkung zu erzielen.

Kosten: Hier kénnen Sie fir die Module Ruhestands- und Vermdgensplaner die
Kosten eingeben, die mit einem Vertrag verbunden sind. Die Kosten beziehen
sich je nach Modul auf Einmalanlage und / oder Sparrate (siehe Infotext unten
im Bild). Beispiel: Eingabe von 1% Kosten und 6% Anlagezins ergibt faktisch
einen Anlagezins von 5% netto. Eine Kosteneingabe ist vorteilhaft, um
Differenzen zu Versicherungsangeboten zu vermeiden.

Unter Netzwerk kdnnen Sie Proxyeinstellungen aktivieren und andern.
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3.6 Fragen?

Mit rechter Maustaste auf den Begriff klicken. Zu fast allen Begriffen und Funktionen
(auch im Modulstrukturbaum) erhalten Sie Hilfe, wenn Sie mit der rechten Maustaste
darauf klicken. Dies gilt auch fur scheinbar triviale Worter (wie etwa Alter, Endwert
oder ahnliches).

Achtung! Sie kénnen dem Kunden alle Hilfetexte vorlesen, aul3eré

€ die Hilfetexte im Modulstrukturbaum. Hier werden Verkaufsanséatze angegeben,
die der Kunde eventuell nicht wissen sollte.

4. SCHNELLEINSTIEG

4.1 Probedurchgang im Modul Sparen

Klicken Sie im Modulstrukturbaum auf Finanzmathematik, dann auf das Untermodul
Sparen und anschlieend auf die Kategorie monatlich mit Dynamik.

Nach der Eingabe klicken Sie einfach auf den unterstrichenen Begriff, dessen Wert
Sie berechnen mochten (z.B. Endwert) und klicken Sie anschlielBend auch in der
Browserleiste (siehe Kap. 5.2) auf Grafik anzeigen, um dem Kunden anhand einer
Grafik den Zinseszins verkaufsorientiert zu veranschaulichen. Zeigen Sie die Grafik
immer! Jeder Mensch freut sich, wenn er sieht, dass er wenig einzahlt und viel
herausbekommt!

Kundschaften Sie das Modul ein wenig aus und machen Sie sich mit der Bedienung
vertraut.

Aber: Sie kdnnen eben nicht nur den Endwert berechnen, sondern alle anderen
unterstrichenen Wertbegriffe. Probieren Sie es einfach aus.

Praxisbeispiel

Ihr 35-jahriger Kunde mdchte bis zum Ruhestand (67) monatlich50,-0 s par en.
Sie kalkulieren mit einem Zins von 6,5% p.a. Ferner akzeptiert der Kunde eine
Erh6hung der Sparrate von 3% jahrlich.

Wie hoch ist das Endvermdgen?
Klicken Sie auf das Wort Endwert=>Der Endwert betr2gt 90.522,

Die Summe der Raten betragt inkl. Dynamik Uber alle Jahre: 31.502,-0. Si e k°®nne
jetzt alle Felder (auRBer der Ratensumme) andern und auf jedes unterstrichene Wort
klicken. Zum Beispiel: elSparattkvom3bel Amamhatf If it dih .
Wie hoch muss die Dynamik sein, um auf den gleichen Endwert zu kommen? Geben

Si e ei nf ac Bpardate ein Uh@Klicken Bi@auf Dynamik.

(Lésung: 5,731%).
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[ Dr. kriebel Beratungsrechner =1olx|

Datsl  Registrierung  orlagen  Links  BRnfo persanliche Lizenz fur: Karl-Heinz Mustermann
BO-O-lwmw|PHEHIE 083 -l Aktuelles Datum: 17.06.2010 &uwmsm
EHFavoriten %
Kundendaten S| Aler 35 Zins (nominal 6500% pa
[Faltersvorsorge 22| 4
¢ Zielalter 67 Zins (effektv 6,697%
FBerufsunfahighedt & - ( ) °
)Geldanlage H § Sparrate 3H00E Summe der Raten AB2T144 €
[limmabiie Dwnamik 5731% pa Endwert 9052236 €
[#Liguicitat [ Steuer
®Produkde B
EIFinanzmathematic 53]

Aut- J &bzinsen
Finanzieren
Produkdpriifer =]
Rentenentnahme
EiSparen

E--Eﬂekhver Zins
é--Knmplaxas Rechnen
L mtt, mit Dynamilk

mtl. ohne Dynamik

Warten

Wyarten

Info

[¥| Bemerkungen

Monatliches Sparen. Zahlung zu Beginn des Monats. Zinsvernechnung nach der 30/360 Tage Methode. Maximal sinnvolle Laufzeit: 100.) ahre:
&lle Berechnungen ohne Gewshr. Dieser Ausdiuck ersetat keine Steuerberatung

Alle Ergebnisse ohne Gevahr
@G0ING PUBLIC! Dr. Kiiebel Beratungsrechner GmbH, version: 1.013
de vy o

Abb. 4.1

Sie sehen: Das Rechnen ist mit dem Dr. Kriebel Beratungsrechner ein Kinderspiel.
Fur allgemeine Sparprozesse kdonnen Sie das Modul Sparen und dann komplexes
Rechnen oder den Produktprifer verwenden.

4.2 Probedurchgang im Untermodul Sparen - Effektiver Zins
Klicken Sie auf Sparen und dann auf Effektiver Zins.

Geben Sie den nominellen Zins ein.

Als néchstes erfassen Sie die Zahlweise. Hier konnen Sie Uber das Auswahlfeld
wéhlen, ob monatlich, vierteljahrlich, halbjahrlich oder jahrlich gezahlt wird.

Nachdem Sie nun auf Zins (effektiv) geklickt haben, wird Ihnen der effektive Zins der
Anlage berechnet.

Zins (nominal) | 6,500%

Zahlweise: 1412 - monatlicliig
Zins (effektiv) 6,697%

Abb. 4.2
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Genauso einfach kdnnen Sie auch Effektivzinsen von Finanzierungen berechnen!

Die Definition von Ef fektivzins finden
Zins (effektivyidn k1 i cken.

Praxisbeispiel

Ihr Kunde zahlt monatlich in einen Sparvertrag bei 6,5% nominellem Zins. Jeden
Monat wird der Zins berechnet und weiter verzinst. Der Effektivzins betragt 6,697%,
d.h. dieser Zins erzeugt bei einer jahrlichen Verzinsung (= einmalige Verzinsung im
Jahr) den gleichen Kapitalzuwachs wie die unterjahrliche (mehrmalige) Verzinsung in
Hohe von 6,5%.

5. PROGRAMMOBERFLACHE
5.1 Die Menuzeile

Datei: Hier haben Sie funf Moglichkeiten

a) aktuelle Berechnungen eines Kunden zu schliel3en und neu anzulegen; b)
einen Kunden 6ffnen; c) einen Kunden speichern; d) Einstellungen
vorzunehmen und e) den Beratungsrechner zu schlie3en.

Registrierung: Hier registrieren Sie lhren Beratungsrechner tber das
Internej.

Vorlagen: Hier stehen lhnen Vorlagen, wie z.B. die
Erstinformation fur Versicherungsvermittler, zur Verfligung.

Links: Hier stehen Ihnen Internetlinks zu
interessanten Webadressen zur Verfiigung.

Hilfe: Hier erhalten Sie Informationen
rund um Ihren Beratungsrechner, wie
Systeminfo.

4 v v VL /

Datei  Registrierung  Vorlagen Links  Hilfe
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5.2 Browser-/Shortcutleiste

Hauptmenud: Zurtickspringen auf die Hauptseite. Berechnungsangaben bleiben
gespeichert.

Zuruck: Ein oder mehrere Berechnungsmodule zurlick springen.
Vor: Ein oder mehrere Berechnungsmodule vorwarts springen.

Info-Grafiken: Wechseln Sie zur Inflationsgrafik oder dem Renditedreieck
Kunde 6ffnen: Einen gespeicherten Kunden 6ffnen.

Kunden speichern (unter): Aktuellen Kunden speichern.
Beachten Sie, dass alle Daten abgespeichert werden, auch die
von nicht verwendeten Modulen. Im Dateinamen sollte also
immer auch der Modulname stehen (z.B.
VP_Miller_Thomas_2008-06-02). Nur so kdnnen Sie spater
nachvollziehen, dass dies eine Beratung mit dem
Vermoégensplaner war). Gespeicherte Berechnungen kénnen nur
aus dem Beratungsrechner heraus gedffnet werden.

Rechner 6ffnen: Hier kdnnen Sie einen Taschen-
rechner fir externe Berechnungen 6ffnen.

Historie: Anzeigen der letzten
Berechnungsergebnisse und -
eingaben. Hier kbnnen Sie ebenso
zurlickliegende Berechnungen
zurlickrufen oder entfernen.

Grafik anzeigen: Fur die aktuelle
Berechnung kdnnen Sie eine Grafik
anzeigen lassen. Grundsatzlich
empfehlen wir, lInrem Kunden eine Grafik
anzuzeigen, welche ihm bspw. die
Einzahlungen und das spatere
Vermogen grafisch darstellen.

Exportieren nach...: Die Berechnung kann in
PDF, Word und ggfls. Excel exportiert werden.

Drucken: Ausdruck der Berechnung.

Kundendaten dbernehmen: Hier kbnnen Sie in Berechnungsmodulen die
aktuellen Kundendaten tibernehmen. Wird beispielsweise nach dem Alter
gefragt, kann es hiermit aus den Kundendaten ibernommen werden.

Auf Nullwerte zurlcksetzen: Achtung, mit dieser Funktion setzen Sie alle
Eingaben im aktuellen Berechnungsmodul auf Null zurtick.
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5.3 Modulstrukturbaum

= Favoriten =! Im Modulstrukturbaum (Abb. 5.1) koénnen Sie die
ENSettenplaner E: einzelnen Berechnungsmodule aufrufen. Im
s 3| Verzeichnisbaum wird das Hauptverzeichnis mit einem
: £ | (+) angezeigt. Wird eines mit einem linken Mausklick
k- Altersvorsorge B @ | geoffnet, so erscheint ein (-). Das aktuelle Modul, in
+ Berufsunfahigkeit g | welchem Sie sich befinden, wird in roter fetter Schrift
& Geldanlage 22 angezeigt. Klicken Sie mit der rechten Maustaste auf ein
b 1=/ Modul,_so erhalten Sie eine Erklarung des Moduls
: angezeigt.
+ Liguiditét f Steuer
+ Produkte 23] Im Menl sehen Sie hinter einigen Hauptverzeichnissen
B3 Finanzmethematic i folgendes Filmsymbol:
Warten E Ist dieses Symbol in einem Hauptverzeichnis
- angegeben, so liegt fir dieses oder in dessen
Unterverzeichnis ein Online-Anwendungsfilm vor, den
Sie herunterladen kénnen.
Abb. 5.1

Den Modulstrukturbaum kénnen Sie durch Klick auf "MenU ein-/ausfahren” verbergen
oder wieder anzeigen.

5.4 Weitere Oberflacheninformationen

Lizenz- und Datumsangaben oben Rechts:

Hier steht Inr Name, wenn Sie die
Software lizenziert haben.

__iF =101 x|

personliche Lizenz fur: rl-Heinz Mustermann

I

Ies Datum: 17.06.2010 %DR. KRIEBEL

BERATUNGSRECHNER

I |
Hier wird das Systemdatum stehen.

Achtung: Datieren Sie nicht zurlck. Die Hier kénnen Sie unter
Beratungsrechner-Software wird dadurch Einstellungen Ihr eigenes

unbrauchbar! Logo einstellen.*

Versionsinformationen und Kontaktmdéglichkeiten unten rechts:

Alle Ergebnisse ohne Gewahr

@ GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH, Yersion: 1.013
support@beratungsrechner.de www beratungsrechner.de

*Firmenlogo: Hierfir ist eine separate Buchung erforderlich
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6. DIE VERSCHIEDENEN MODULE
(Reihenfolge wie in Modulleiste)

ALTERSVORSORGE

1 BfA-QuickCheck
Tippen Sie einfach die Angaben aus dem BfAi Rentenbescheid ab und zeigen
Sie dem Kunden, was er tatsachlich an Rente erhalten wird! Mit einem
unglaublich wirksamen Aus dr uc k! Der Akqui seansatz f ¢
wir gemeinsam einmal Ihren BfA-Beschei d durchgehen?id wird
Termin und danach zum Sparen fuhren.

1 BfA-Rechner

Berechnet  aus Berufsstartalter, heutigem Bruttoeinkommen und
Einkommenssteigerung die voraussichtliche Rentenh6he, das Nettoeinkommen
kurz vor Rentenbeginn und die Rentenliicke jeweils in heutiger Kaufkraft. Die
bisherigen Punkte bei BfA / LVA werden anhand von statistischen
Durchschnittswerten  fir eine  Personengruppe mit gleichem Alter,
Berufsstartalter, Einkommen etc. ermittelt, was daher im Allgemeinen sehr
realistische Werte ergibt. Ohne lange Eingaben kdnnen Sie so in einer Minute die
Rentenliicke sehr realistisch abschatzen. Inklusive Nachhaltigkeitsfaktor!

1 Dr. Kriebel EINSeitenplaner
Endlich eine Kunden- und beraterfreundliche Ubersicht - alles auf einer Seite!
Altersvorsorge mit bewegbaren (Vermogens-) Kasten. Alle vorhandenen
Vertrage konnen erfasst werden genauso wie anstehende Ausgaben in der
Zukunft; z.B. Studium der Kinder, Immobilie etc. Selbst BU und Pflegefall kbnnen
als Szenario bertcksichtigt werden!

1 Lebenserwartung
Zeigen Sie dem Kunden, wie hoch seine Lebenserwartung zu einem bestimmten
Alter liegt (z.B. ab Ruhestandsalter). Zeigen Sie ihm, wie viel Zeit schon
verstrichen (Avorbeifn) ist, wel che 2eit ih
die Ruhestandsphase ist. Zeigen Sie insbesondere auch auf grafische Weise,
dass die Ruhestandsphase heutzutage ein sehr langer Zeitraum ist, den man
nicht einfach ignorieren kann!

1 Rentenbedarf
Ermitteln Sie den monatlichen (Brutto-) Bedarf in heutiger Kaufkraft (!) zur
Schlielung der Rentenlicke unter Berlcksichtigung der verschiedenen Steuern
auf erworbene Renten. Mit Links zu den Hilfsmodulen Liquiditat, BfA-Rechner
und BfA-QuickCheck. Bei Aufruf aus den Modulen Vorsorge- oder
Ruhestandsplaner werden Alter und Ruhestandsalter Gbernommen und far
verschiedene Rentenarten direkt die zu versteuernden Anteile nach AItEinkG
vorgeschlagen.

1 Rentenentnahme
Ein finanzmathematisches Modul: Berechnet monatliche Rentenentnahme,
notwendiges Startvermdgen, Reservevermdgen oder Zins inkl. einer eventuellen
Versteuerung des Ertragsanteils einer lebenslangen oder zeitlich begrenzten
Rentenversicherung. Daher auch geeignet zum schnellen Nachschauen der
Hohe des altersabhéngigen Ertragsanteils!
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Vermogensplaner

Bernd W. Kléckners und Dr. Kriebels Vermdgensplaner Plant einfach,
nachvollziehbar und hdchst wirkungsvoll die Vermdgenssituation im Alter - in nur
6 Schritten. Mit allen Funktionen, die im Verlauf eines Gespraches auftauchen
mogen. Sie kbnnen in jedem Fall am Ende die Sparrate ermitteln, die zur
SchlieBung der Rentenlicke no6tig ist - wunter Berlcksichtigung des
Alterseinkiinftegesetzes.

Vermdgensplaner light

Genauso wie der Vermdogensplaner, nur als vereinfachtes ("light") Modul.
Beinhaltet kurze Facts und keine Fragestellungen. Zudem sind nicht alle
Fragestellungen wie beim "groRen" Vermogensplaner vorhanden. Der
Vermogensplaner light ist bei Kunden vorzuziehen, welche eine weniger
detaillierte Berechnung wiinschen oder wo in kurzer Zeit ein Ergebnis ermittelt
werden muss. Alles wird auf einer Seite mit perfektem Uberblick vollzogen.

BERUFSUNFAHIGKEIT

T BU-QuickCheck
Einfache und hochst wirkungsvolle BU-Luckenberechnung fur
Angestellte/Arbeitnehmer.

1 BUI Beratung
Zeigen Sie Ihrem Kunden die Leistungen von BfA / LVA. Zeigen Sie ihm die
entstehenden Licken bei Erwerbsminderung heute und im Alter. Mit Link zum
BU-Luckenrechner!

1 Humankapital
Berechnet aus dem aktuellen Einkommen das aktuelle Vermodgen, welches der
eigenen Arbeitskraft entspricht (in heutiger Kaufkraft, d. h. alle Einkommenswerte
werden aufaddiert und mit der Inflation ab gezinst). Dieses Modul ist geeignet,
um dem Kunden die Notwendigkeit eines BU-Beratungstermins zu zeigen. Im
Termin gehen Sie dann auf BU-Beratung (oder beraten Krankentagegeld, Ri-LV
etc.).

GELDANLAGE

1 Cost Average Effekt
Zeigen Sie dem Kunden, dass sich regelmalRiges Aktiensparen lohnt (positiver
CAE) oder wie wichtig das Ablaufmanagement in der Entnahmephase ist
(negativer CAE).

1 Fonds
Erklaren Sie anschaulich, wie ein Fonds funktioniert und welche Vorteile
Fondssparen fur den Anleger hat.

1 Fonds-RV-LV
Erklaren Sie anschaulich, was eine Fondspolice ist (oder auch eine britische
RV/LV) und warum sie sich lohnt.
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IMMOBILIE

T

Annuitati Endfallig
Vergleicht bei einer Investition die annuitdtische Finanzierung mit einer
endfalligen Finanzierung. Gut geeignet fur die Honorarberatung!

Immobilie

Berechnet die Rendite einer Immobilienanlage (d. h. mit Entnahmephase).
Zudem wird ermittelt, ob sich die Anschaffung einer Immobilie eher zur
Eigennutzung oder zur Vermietung lohnt (bzw. ob sich nicht auch noch eine
zweite, vermietete Immobilie lohnt). Zudem kdnnen Sie den maximalen Kaufpreis
der Wunschimmobilie des Kunden ermitteln. Honorarmodul!

LIQUIDITAT / STEUER

 Bruttol Nettoi Brutto
Ermittelt aus dem Brutto- das Nettoeinkommen oder aus dem Netto- das
Bruttoeinkommen. Zusatzinformation: Grenz- und Durchschnittssteuersatz fir
Steuerklasse 1 oder 4.

1 Liquiditatsermittlung
Auflistung von Ein- und Ausgaben, inkl. Sozialversicherung und Steuern.
Ermittelt die freie Sparrate und dient als Anhaltspunkt fur die notwendige BUT
Hohe oder den Bedarf im Alter.

1 Steuerrechner
Berechnet Steuerzahlung (inkl. Soli), Grenz- und Durchschnittsteuersatz aus der
Summe der Einkinfte fur das aktuelle Jahr. Pflichtmodul fur Verkauf von
geschlossenen Fonds, Rentenversicherungen, Rurup-Produkten und und und. -
inklusive Steuervorteil durch AIREinkG.

PRODUKTE

1 Abgeltungssteuer: Einmalanlage
Berechnet den Unterschied im Endwert und Rendite zwischen einer
Einmalanlage in Investmentfonds bis 31.12.2008 und danach. Dieses Tool eignet
sich hervorragend, um den Kunden die Auswirkungen der Abgeltungsteuer bei
Investmentfondsanlagen zu verdeutlichen.

1 Abgeltungssteuer: Fonds vs. Fonds RV
Berechnet den Unterschied in der Kapitalauszahlung zwischen einem
Investmentfonds und einer fondsgebundenen Rentenversicherung aufgrund der
unterschiedlichen steuerlichen Behandlung. Pflichttool um auch dem Kunden
steuerliche Vorteile eines Investmentfonds oder einer Rentenversicherung
deutlich zu machen sowie einen sofortigen Abschluss eines Sparplans
anzustreben.

1 Basisrente

Prifen Sie genau, ob eine neue Rurup-Rente fur lhren Kunden lohnt. Zeigt alle
fur den Kunden wesentlichen Daten zur neuen Rente, insbesondere den realen
Steuervorteil bzw. die Nettobelastung. Mit Gunstiger-Prifung und dynamischer
Einkommens- und Beitragsbetrachtung!
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Direktversicherung

DV statt VL! Zeigen Sie dem Kunden, was eine DV ist und auf sehr anschauliche
Weise, was der Wechsel oder Investieren bringt. Sie werden sehen: In 10
Minuten Gberzeugen Sie Ihre Kunden.

Fonds i Riesteri RV

Produktvergleichsmodul: Vergleicht die 3 Anlageformen Fonds, Riesterfonds und
LV/Rentenversicherung miteinander, wobei die Aktienquote frei wahlbar ist, so
dass auch Aktien- / Rentenfonds mit einer Fonds- / Kapital-RV verglichen werden
kénnen. Entscheidend: die Entnahmephase wird mit bertcksichtigt. Sehr
realistische Kosten der einzelnen Produktkategorien, daher sehr realistisches
Ergebnis.

LV 2004: Kundigen?
Zeigen Sie dem Kunden anschaulich, wie teuer ihn das Kindigen eine LV alten
Rechts kommt.

LV-Check
Zeigt dem Kunden anschaulich, ob das Weiterfuhren, eine Beitragsfreistellung
oder Kundigung einer LV sinnvoll ist.

Riesterrechner

Ein versicherungsunabhéngiges Rechentool, um Kunden Fo6rderung und
Steuervorteile von Riester aufzuzeigen (inkl. mittelbare Riesterférderung). Mit
diesem Tool machen Sie Riester interessant und kénnen es grafisch optimal
darstellen.

Schichtenrechner
Ermittelt die optimale Aufteilung einer vom Kunden vorgegebenen Netto-Sparrate
auf die drei Schichten Rirup, Riester, Private Rente. Nur fir Angestellte.

FINANZMATHEMATIK

T

26

Auf-/Abzinsen
Wie lange bendtigt mein Kapital bis es sich verdoppelt? Wie hoch muss in 30
Jahren meine Entnahme unter Berilicksichtigung der Inflation sein und und und?
Viele elementare Fragen koénnen Sie hier sehr einfach berechnen und
beantworten.

FINANZIEREN
Wechselt ins Untermenu der verschiedenen Finanzierungsfunktionen. Die
Module funktionieren wie ein extrem komfortabler finanzmathematischer
Taschenrechner.

Annuitat

Welche Laufzeit hat mein Darlehen bei bestimmter Zins- und
Tilgungskonstellation? Welche Annuitat muss gezahlt werden? Wie verandern
sich die Daten nach der Prolongation? Und und und...Berechnen Sie dem
Kunden denkbare Darlehenskonstellationen und Szenarien.
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Restschuldverlauf
Welchen Tilgungsverlauf hat ein Darlehen? Lassen Sie sich die einzelnen
Restschuldbetrage der Jahre anzeigen.

Effektiver Zins
Rechnen Sie um in den Effektiv- oder Nominalzins - bei unterschiedlichen
Zahlungsweisen, Tilgungssétzen, Laufzeit und Disagio.

1 PRODUKTPRUFER
Prifen Sie Produkte und inwieweit sich eine Investition lohnt. Dieses Tool
berechnet aus (un-)regelméafiiigen Ein- und Auszahlungen den internen Zinsful3
des gebundenen Kapitals oder i wie immer beim Dr. Kriebel Beratungsrechner i
auch umgekehrt. Mit dem Produktprifer kodnnen Sie fast jede
finanzmathematische Aufgabe I6sen. Positionieren Sie sich so vor dem Kunden!

T RENTENENTNAHME
Welchen Betrag bendétige ich, wenn ich mir eine Rente von X Euro Uber Y Jahre
auszahlen lassen mochte? Wie lange kann ich mir die Rente aus dem Kapital X
auszahlen? Beantworten Sie diese und mehr Fragen mit oder ohne
Steuereinrechnung.

1 SPAREN
Wechselt ins Untermenu der verschiedenen Sparfunktionen. Die Module
funktionieren  wie  ein extrem komfortabler  finanzmathematischer
Taschenrechner. Auch fiir den ausgesprochen Zahlenmuffel gut geeignet!

Effektiver Zins
Einfache Zinsumrechnung von Nominal- zu Effektivzins und umgekehrt.

Komplexes Rechnen
Erstellen Sie eine komplexere finanzmathematische Berechnung mit Einbezug
von Dynamik und Steuern.

mtl. ohne Dynamik
Erstellen Sie eine einfache finanzmathematische Berechnung monatlichen
Sparens ohne Dynamik.

mtl. mit Dynamik
Erstellen Sie eine einfache finanzmathematische Berechnung monatlichen
Sparens mit Einbezug der Dynamik.

1 WARTEN
Zeigt die Auswirkungen von Unentschlossenheit bei Sparprozessen an. Das
Pflichtmodul fur jede Beratung!

INFO

Hier erhalten Sie grundsatzliche Informationen Uber aktuelle Gesetzgebung,
Beitragssatze und Inflation. Sie finden hier die Betrdge der Krankenversicherung,
Beitragsbemessungsgrenzen, Krankenversicherungssatze, Pflegeversicherungs-
satze, Arbeitslosenversicherungssatze und Inflationsraten.
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6.1 Altersvorsorge

6.1.1 BfA-QuickCheck

Der Dauer-Akquise-Ansatz nicht nur fur das Jahr 2009. Gilt natdrlich nicht nur fur
BfA-, sondern auch fir LVA-Bescheide.

Wichtiger Hinweis: Im Oktober 2005 wurden BfA und LVA gemeinsam zur
Deutschen Rentenversicherung Bund (DRV) zusammengefasst. Die
Renteninformationen, die von der DRV ausgestellt wurden, kdnnen nattrlich auch mit
dem BfA-QuickCheck berechnet werden.

Tippen Sie einfach die Angaben aus dem BfA-Rentenbescheid ab und zeigen Sie

dem Kunden, was er tatsadchlich an Rente erhalten wird! (Unter www.bfa.de, dort

Begri ff ARenteninformationh k°nnen Sie | hr e
zusenden lassen 1 Ihr Service fur den Kunden!). Es genlgt, wenn Sie nur einen Wert

eingeben, die anderen werden dann auf Wunsch berechnet. In jedem Fall werden die

offiziellen BfA-Werte ermittelt. Drucken Sie die Analyse zweimal aus, unterschreiben

es gemeinsam mit Inrem Kunden und heften den Ausdruck an den BfA-Bescheid.

Sollte das Einkommen mehr als das Durchschnittseinkommen der BfA-Versicherten
steigen (= Annahme der BfA), muss dies Gegenstand eines Checki Up Termins sein.

=
i Geburtsdatum | 02011873 MNettosinkommen monatlich 2500 €

= Atersvorsor ge = _

; = 35 2010 2010 0,007 a

L eimcucicneck EE| B Startalter I :Qe:tenkurf:;:(;:; WO | 20 ?;il ’ . | . o P

Bts-Rechner ElE Ruhestandsalter I 57 s " ’ SR

ElMSeitenplaner B

L Lebenserwa Hung

i~ Rentenbedarf z3 BfA-/LW A Bfa-iLWVA lhre

| Rentenertnahms Rentensteigerung Hochrechnung Heutige Kauflkraft™ Rentenliicke

- vermégenspiansr H inkl” Renteniciirzung .

“ermigensplaner light 0% p a I—O€ o€ o0& Inflatl D
+ Berutsunishicksit 10%p.a I 0 ne 0e |2|5°/.-_, vl pa S
2l
F eldaniags E| 20%p.a [ 0€ ae ne
=+ Immaobilie
# Liguiclitst / Steuer Rechnen I Rechnen I Rechnen I
21 Produkte FH inkl. Ausgaben gesetzliche
1 Finanzmathematik &l ﬂl I/ Femnlcenwerscherng 60%)

Warten
= Info
—_—
Abb. 6.1

Nach Eingabe der Kundendaten, klicken Sie jeweils auf den Rechnen-Button, um alle
Rechenvorg2nge zu beenden. AHeutige Kaufkr
Inflationsgrafik neben dem Eingabefeld zur Inflationsrate erlautern. Klicken Sie
anschlieBend auf den Weiter-Pfeil. Sie sehen nun eine kleine Tabelle, welche die
Rentensteigerung der letzten zehn Jahre darstellt. Wenn Sie weiter auf den Pfeil

klicken, sieht der Kunde seine realistische Rentenliicke.

Tipp! Die Wirkung des Ausdrucks ist ph&dnomenal.

Achtung!

Da die BfA-Rentenerhohung jeweils zum 1.7. stattfindet, ergeben sich zwischen BfA-
QuickCheck und BfA-Bescheid Differenzen, sofern zwischen Termin des Bescheids
und Beratungstermin der 1.7. liegt. Daher immer einen sehr aktuellen Bescheid
verwenden.
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http://www.bfa.de/

Praxisbeispiel
lhr am 5. Januar 1974 geborener Kunde wahnt sich ob seines BfA-

Rentenbescheides sicher: Bei 2% Rentensteigerung erwartet er 2.450,-0 Rent e

\

on

der DRV mit 67 bei einem heutigen Nettoeinkommen in Héhe von 2.000,-u ( St and

Juli 2009). Zeigen Sie ihm die Wabhrheit!

Alter: 35. Ruhestandsalter: 67, BfA-Hochrechnung 2%: 2450,-

1. Klick auf das erste Rechnen ergibt 1.300,- 0 un@7,-10. f ¢r di
anderen Felder.

2. In heutiger Kaufkraft bei 2,5% Inflation: 590,-0 b i0%90,- 4 ..

3. Kreuzen Sie an: AinkI33-0gddBsstiz|l i cher

4. Kunde will aber nur maximal bis 63 arbeiten: Ruhestandsalter = 63 eingeben
Ergebnis: Nurnoch 478,-0 ©B84sUu sind zu erwarten!

5. Klick auf Rechnen in der dritten Spalte: ergibt die Differenz zum
Nettoeinkommen.

6. Klicken Sie unten rechts auf den Weiter-Pfeil: Die Tabelle zeigt:
Rentenerhohungen von 2% sind vollig unrealistisch! Auch 1% sind
unwahrscheinlich.

7. Die wahre Rentenllicke liegt zwischen 1.522,-0 u n1d6,-1 !

Und dieser Kunde dachte, er hatte keine Rentenllicke!

Achtung! Die BfA rundet die Werte der zweiten und dritten Zeile willkarlich auf
ganze 10 U ab.

Im Bescheid stehen also: 1.300u, 780. 0 ( g8 ajtudad 2.450 0.

6.1.2 BfA-Rechner

Favariten =
- Kundendsten = Realistische Rentenabschitzung fiir Angestellte / Arbeithehmer (in heutiger Kaufkraft)
o
=
El Attersvorsor ge = -
~Bfa-QuickCheck  FH % Alter I a5 Familienstand Ledig -
Gta-feckner FB|3 Berufsstartalter [ 20 Kinderzahl [ oo
- ENSeitenplaner B
Lebenservwa rtung E;L.Jttqemkommen p.a I 20000 &€ Ruhestandsalter | 67
- Rentenbedart [£2] kuslly Kirchensteuersatz I0,0% =
- Rerntenentnahme Steigerung Arbeitseinkommen I 2.00%
N (p.a.. fiir die ndchsten 3 Jahre, ab dann Inflationsrate)
wermbgensplaner  FE
ermigensplaner gt Entgelt-Punkde vorhanden [ 0
= Berufsunishigkeit (Engabe = 0: Wiert wird berechnat)
Bl Geldantage z3] | Keine weiteren Entgeltpunkte -
[ Immobilie (z.B. bei Selbstandigkeit) . .
E Licuilitét J Stever lhre Situation zum Ruhestand
[ Produkte =2] | Mettoeinkommen monatlich 1545 €
heutige Kaufkraft
[+ Finanzim: thematii = 2]
Gesetzliche Renten brutto chne ke Beitrigey
“WWarten
Infa ... Ubenwiesen werden 1518 €
... In heutiger Kauflkraft G329 €
Rentenliicke I mindestens®™ 856 €
— - - E_B ¥ i

Abb. 6.2

Ermitteln Sie innerhalb von Sekunden realistische Rentenanspriche an BfA oder
LVA von Angestellten oder Arbeitnehmern, wenn lhnen kein BfA-Bescheid vorliegt.

Wichtiger Hinweis: Im Oktober 2005 wurden BfA und LVA gemeinsam zur
Deutschen Rentenversicherung Bund (DRV) zusammengefasst. Es sollte der Name
Deutsche Rentenversicherung Bund, oder DRV-Rechner benutzt werden. Das
Programm heil3t jedoch aufgrund des besseren Wiedererkennungswertes weiterhin
"BfA-Rechner".

© GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH 29

e

KV

bei



Der BfA-Rechner berechnet aus Berufsstartalter, Alter, heutigem Bruttoeinkommen
und der Einkommenssteigerung die voraussichtliche Rentenhdohe, das
Nettoeinkommen kurz vor Rentenbeginn und die Rentenlicke jeweils in heutiger
Kaufkratft.

Die bisherigen Punkte der BfA/LVA werden anhand von statistischen
Durchschnittswerten fir eine Personengruppe mit gleichem Alter, Berufsstartalter,
Einkommen etc. ermittelt, was daher im Allgemeinen sehr realistische Werte ergibt.
Besondere berufliche Entwicklungen kdnnen nattrlich zu Abweichungen fiihren.

Liegt der Bescheid vor, kénnen die vorhandenen Entgelt-Punkte auch direkt
eingegeben werden, wobei Sie in diesem Fall besser direkt den BfA-QuickCheck
aufrufen.

Einkommensanderungen kénnen nur fir einen bestimmten Zeitraum tUbernommen
werden. Danach wird eine Erhohung im Rahmen der Inflationsrate angenommen.
Der Vorteil: Wenn sich der Kunde etwa noch in der Ausbildung befindet und z.B.

heute 500-0 brutto verdient, ablerr eicnhn3detl ahkreennn enmi
eine Einkommenssteigerung in Hohe von 45% p.a. eingeben (was in drei Jahren
dann 1.500,-0 er gi bt) , so dass auch di eBndeaderEi nkom

Ausbildung berlcksichtigt wird. Sollte das Einkommen auch noch in mehr als drei
Jahren mehr als die Inflation steigen, muss dies Gegenstand eines erneuten Check-
Up Termins sein.

Hinweis: Der Nachhaltigkeitsfaktor ist hier berticksichtigt.

Das Ergebnis wird bei Aufruf aus den Modulen Vorsorge- oder Ruhestandsplaner
direkt ibernommen.

Achtung! Die Altersrente fallt i.d.R. geringer aus als bei den bekannten Schall6hr-
Drehscheiben. Im BfA-Rechner und im BU-Quick Check werden die bisher
erworbenen Punkte (sofern nicht eingegeben) anhand einer Lebenslaufdatenbank

ermittelt, d. h. es wi Wid vialkei Penktd- mabaineheute 8 nt wo r t
jahriger, der mit 20 Jahren angefangen hat zu arbeiten und heute 30.000,- 0 br ut t o
p.a. verdient, bisherdurc hschni ttl i ch erwirtschaftet?i

Es wird also nicht von einem seit Berufsstartalter an konstanten Einkommen
ausgegangen! Dies fuhrt dazu, dass ein Berufsstart mit 17 eventuell zu geringeren
Rentenansprichen fuhrt als einer mit 20. Im letzteren Fall hat der Kunde namlich
wahrscheinlich Abitur und daher schneller ein Gehalt nahe des heutigen.

Achtung! Die Rentenlicke ist eine Bruttolicke. Steuern sind noch nicht

ber¢cksichtigt, daher steht hi@&mdas Wornt er C
Ami ndestensi.
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Praxisbeispiel

Sie haben einen Termin bei einem 35-jahrigen Kunden, der sich schwer mit dem

Thema Al tersvorsorge tut . AKann I ch | a noc
Gesprachs ergreifen Sie die Initiative und machen mit dem BfA-Rechner eine
Schnellanalyse:

Alter = 35

Berufsstartalter = 20 (nach Studium)

Bruttoeinkommen = 30.000,- U

Steigerung Arbeitseinkommen: 2,0 %

Entgeltpunkte: unbekannt ( = > 0)

Kein Kreuz (im Falle einer kurzfristigen Existenzgrindung hier Kreuz setzen,
so dass in Zukunft keine weiteren Punkte erwirtschaftet werden.

Ledig, keine Kinder,

Kirchensteuersatz = 9%,

0 Ruhestandsalter = 67

O O0OO0OO0OO0Oo

(ol o]

KIicI§ auf Rentenlicke
E Rentenlicke =840,- U . D a sa. 5606 saines Nettoeinkommenst!!!

AWol | en wi r, |l i eber Kunde, ei nmal greéendl i
sprechen? Dann kdnnen Sie anhand der Tatsachen entscheiden. Sie werden sehen,
es |l ohnt sich!h

Vereinbaren Sie nun den Termin!

6.1.3 Dr. Kriebel EINSeitenplaner ® der Vorsorgeplanung

Endlich eine kunden- und beraterfreundliche Ubersicht i alles auf einer Seite!
Altersvorsorge mit bewegbaren (Vermogens-) Kasten. Alle vorhandenen Vertrage
konnen erfasst werden, genauso wie anstehende Ausgaben in der Zukunft, wie das
Studium von Kindern, Immobilienerwerb etc. Selbst BU und Pflegefall kénnen als
Szenario bericksichtigt werden!

Bitte beachten Sie:

1 Der Dr. Kriebel EINSeitenplaner ® ist rechtlich geschitzt. Jegliches
Nachahmen verpflichtet zum Schadenersatz.

i Der Dr. Kriebel EINSeitenplaner ® wird laufend verbessert. Insofern kann
dieses Handbuch nur die Grundlagen der Bedienung aufzeigen.

Grundlagen der Bedienung

Im Dr. Kriebel EINSeitenplaner sehen Sie den Zeitstrahl des Kunden, in dem sowohl

alle Vermogenswerte als auch die fur die Vorsorgeplanung im Alter relevanten
Zahlungsstrome erfasst werden kodnnen. Sie konnen auch die Situation von
Verheirateten erfassen, wobei das zu den angezeigten Vermogenskasten gehorige

Al ter aus Gr¢gnden der ' bersicht i mmer zur A
sehen Sie allerdings bei Verheirateten jeweils die Alterswerte fir beide Personen
untereinander.

Bevor Sie den Dr. Kriebel EINSeitenplaner der Vorsorgeplanung starten, sollten Sie
unbedingt die Kundendaten im Dr. Kriebel Beratungsrechner (oben in der Modulleiste
am linken Rand) eingegeben haben (bzw. aus einer vorherigen Beratung geladen
haben). Nur so lassen sich alle steuerlichen Aspekte und die Situation von
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Verheirateten korrekt darstellen. Aus den Kundendaten ermittelt der Dr. Kriebel
Beratungsrechner das Nettoeinkommen der Person 1 (falls verheiratet: Summe
beider Personen), was auch der Startwert des Bedarfs zum Ruhestand ist. Die
Lebenserwartung der Person 1 wird direkt berechnet und in das Endalterfeld unten
eingetragen.

1 Offnen von Kundendaten: Um die Kundendaten eines Kunden in den
EINSeitenplaner zu laden klicken Sie auf Datei und dann auf Kunde 6ffnen. In
einer Kundenliste wahlen Sie dann den gewinschten Kunden aus. Zudem ist
in der Shortcutleiste ein Button, um einen Kunden zu 6ffnen.

1 Speichern von Kundendaten: Um Kundendaten flexibel speichern zu kon-
nen, stehen lhnen zwei Moglichkeiten zur Verfugung. Zum einen kdnnen Sie
die gerade bearbeiteten Daten Uber die Menufunktion Datei und dann Uber
den MenUeintrag Kunden speichern abspeichern. Dabei werden die beste-
henden Daten uberschrieben. Wenn Sie das nicht wiinschen so kdnnen Sie
auf dem gleichen Wege, allerdings unter zur Hilfename des Menueintrages
Kunde speichern unter eine neuen Datensatz fur einen Kunden angeben. Die-
sen kénnen Sie dann mit einem anderen Dateinamen versehen.

So wie Sie das auch schon unter Offnen von Kundendaten gewohnt sind,

k°nnen Sie diese Funktionalit?at auch

Achtung: Aus technischem Grinden werden im Modul EINSeitenplaner nur alle
Daten aus der reinen EINSeitenplanung geladen, nicht jedoch die
Kundendaten. Deshalb missen Sie bevor Sie in das Modul EINSeitenplaner
wechseln 1in einem getrennten Vorgang- die Kundendaten laden i oder diese
per Hand eingeben haben.

Je nach Version sehen Sie direkt den Zeitstrahl oder werden 1 fir den Kunden
nachvollziehbar - durch einige Fragen zum Thema gefuihrt. Berechnungen im
Allgemeinen werden durch Bewegen der Kasten oder durch Klicken auf die
gewulnschten Taschenrechnersymbole initiiert. e

Am oberen Rand des Fensters zu den verschiedenen Einnahmen und Ausgaben
finden Sie folgende Symbole:

Klicken Sie auf dieses Feld, um das Fenster zu verkleinern. Ein Klick auf den griinen
oder blauen Kasten im Zeitstrahl stellt den urspriinglichen Zustand wieder her.

=

icber

Kl'icken Sie auf dieses Feld Symbol (=AText sy

In dem jetzt erscheinenden Menu kénnen Sie Anderungen vornehmen und diese mit
dem Haken im grinen Kasten bestatigen oder auch das gesamte Fenster und den
dazugehdrigen Zahlungsfluss mit dem Kreuz im roten Kasten I6schen.

Das rote Kastchen hat eine rein rhetorische Funktion. Am Ende des Gesprachs
sagen Sie dem Kunden: ALi eber Kunde, I
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ei nmal wi eder hol eni und cheraab.ddas Kds&clmen wird jettte r ot e
grun.

Die verschiedenen Kasten im Zeitstrahl:

Hinweis:

Alle Kasten bilden die Vermodgenswerte in korrekter Weise ab. Doppelter Wert =
doppelte Hohe! Die Kasten dienen daher nicht nur der Veranschaulichung, sondern
auch der Darstellung finanzmathematischer Fakten. Zu Ihrer Haftungssicherheit und
fur den individuellen Verkauf.

Achtung! Der EINSeitenplaner ist eine Vermdgens- und keine Liquiditatstbersicht!
Sie sollten daher Mieteinnahmen gar nicht erst erfassen, sondern nur den Wert der
Immobilie.

Kasten links: steht - je nach Art der Erfassung - fir das heutige oder fir das zum
Ruhestand bei Weiterlaufen der bisherigen Einzahlungsprozesse auf heutige
Kaufkraft abgezinste Vermogen (im Bild: Alter 35). In jedem Fall wird hier also ein
aktueller Vermogenswert grafisch dargestellt.

1 Kasten in der Mitte (beweglich) (Im Bild Uber der 67): zeigt das Vermdgen
(zunachst vor Steuern) an, das der Kunde bendtigt, um sich lebenslang den
gewulnschten Bedarf zu entnehmen. Der Wert oberhalb des Kastens steht fur
die offene Llcke.

Finanzmathematisch handelt es sich bei diesem Vermégen um den Barwert
der gewlnschten Nettorentenentnahme mit dem zuvor eingegebenen
Entnahmezins. Die zweite Person ist natirlich hier ebenfalls beriicksichtigt,
wobei das Ruhestandsjahr der zweiten Person als identisch mit dem der
Hauptperson (=Person 1) angenommen wird (beide gehen zum gleichen
Zeitpunkt, d.h. zusammen in Ruhestand).

1 Kasten rechts (beweglich): tUber dem Endalter: zeigt das gewlnschte
Reservevermbdgen an, das vererbt werden soll bzw. dem eventuell
Uberlebenden Partner als lebenslange Rente, Puffer bzw. Familienvermdgen
dienen soll.

0 Fur Singles kdnnen Sie die Hohe der gewlinschten Reserve unter Datei -
Einstellungen auswahlen. Als Startwert dient hier die statistische
Lebenserwartung der Person 1. Sie kdénnen eine eingestellte Reserve
auch wahrend der Beratung andern, indem Sie das Endalter einfach um
die Lange der Reservedauer reduzieren (d.h. nach links verschieben).
Entsprechend kénnen Sie diesen Wert auch durch Verschieben des
Kastens nach rechts erhéhen. Eine weitere indirekte Erhdhung ist
moglich, indem Sie weitere Ausgaben fir die Zeit nach dem
Ruhestandsalter erfassen.

0 Fur Verheiratete: Sofern die Person 2 statistisch langer leben wird als
Person 1 (= Hauptperson), steht hier bei Aufruf automatisch bereits ein
Wert. FUr die Person 2 wird namlich als Planungsende fest die jeweilige
Lebenserwartung der Person 2 und nach dem Tod der Person 1 ein
Bedarf in Hohe von 70% des gemeinsamen Bedarfs angenommen.
Durch Verschieben des Kastens lasst sich somit nur das Endalter der
Person 1 variieren.
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34

o] Beispiel fur Verheiratete: Mann stirbt mit 89, Frau ist junger und lebt
statistisch zudem noch langer, stirbt daher 10 Jahre spater.
Gemei nsamer Bedar f 2.000 u0. Nach

S

Jahre 2.000 U0 x 70% = 1.400 0 monat

daf ¢r entsprechende H°he (je nach

Bedarf (beweglich): Von den Kundendaten ausgehend, wird der Bedarf
(bezogen auf das erste Jahr des Ruhestands) in der gleichen H6he wie das
heutige Nettoeinkommen angesetzt. Durch Verschieben des Feldes nach
oben oder unten kénnen Sie den Bedarf entsprechend auch noch nach den
Startfragen verandern. Es ist fest, also unveranderlich, vorgegeben, dass bei
zwei betrachteten Personen, die langer lebende Person (nach dem Tod von
Person 1) 70% des gemeinsamen Bedarfs fur die eigene restliche statistische
Lebenserwartung benétigt. Ein Klick auf das Textfeld oben rechts vom
Bedarfkasten ermdglicht nach dem Veranschaulichen der Inflation die
Gegenuberstellung von Bedarf in heutiger Kaufkraft und nach Inflation.

Einnahmen: Alle voraussichtlich vorhandenen Vermdgenswerte, die eine
Bedeutung fur die Altersvorsorge haben, also Einnahmen im Sinne der
Entnahmephase sind, k°nnen Sie oben

ABetriebsvermPgenid k©°nnen I®nieaufdasdher, i
zu dem der Zufluss zu erwarten ist!!!

Zur besseren optischen Gestaltung kbnnen Sie das Feld insgesamt vertikal an
einen Ort Ihrer Wahl schieben. Dort sehen Sie dann ein kleines Fenster mit
Alter und Vermogenswert (bei Immobilie: Wert minus Restschuld). Klicken Sie
in diesem Fenster auf das Kreuz oben rechts, um das Fenster zu verkleinern.

Korrekturen einer Einnahme konnen Sie im Fenster durch Klicken auf das
mittlere Feld rechts vornehmen.

Das rote Feld unten dient der Gesprachsfiihrung ganz am Ende (Empfehlung:
er st nach Ermittlung der Sparrate).
Kunde. zu Deiner eigenen Sicherheit zusammen: Du hast also folgenden

Zi

n

Einnahmen . . (Machdem der Kunde zugesti mmt

Einnahme ab - das Feld wird griin). Dieses Abhaken dient nur optischen und
rhetorischen Zwecken und hat keinerlei finanzmathematische Auswirkungen.

Achtung! Die Einnahmen werden in laufenden Zahlen erfasst, d.h. dass eine

zum 60.sten Lebensjahr fallige Auszahlung einer LV i n H°he wvon

genau mi-t di esem Wer't (45. 000 40 mit

heutiger Kaufkraft.

Hinweis! Hat ein Kunde einen geschlossenen Fonds, so muss man fir die
Altersvorsorge davon ausgehen, dass das entstehende Kapital zu einem
spateren Zeitpunkt als Einmalbetrag zur Verfugung steht. Wie ermitteln wir
diesen Beitrag?

- Ausschuttungen, die anfallen, werden mit einem Wiederanlagezins erneut
angelegt. Bildlich gesprochen: die Auszahlungen werden auf ein Sparbuch
gepackt mit Zins z.B. 4% - es erfolgt eine Aufzinsung bis zum Endzeitpunkt

- Steuerersparnisse werden ebenfalls auf dieses Sparbuch gepackt (immer
wenn diese anfallen)

- die Endausschuttung wird hinzu addiert.
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Das Ergebnis ist der Betrag, den Sie im ESP unter Sonstiges als Einmalbetrag
erfassen und weiter verzinsen lassen. Den Betrag kdnnen Sie bei einfachen
Produkten durch das Modul komplexes Rechnen ermitteln. Bei komplexeren
Produkten noch besser durch den Produktprifer (kap. 6.7.3). Vorteil: jede Art
von unternehmerischer Beteiligung lasst sich so integrieren.

Tipp! Geben Sie in der Zeile ABemerkunghf i m
pr2agnante Begriffe ein, also statt AGeset
statt AlLebensversicherungi bessS&rm. AMlleisal
vereinfacht die Situation fur Sie als Berater und erhoht den individuellen
Wiedererkennungswert fur den Kunden.

Ausgaben: Alle Ausgaben, die sich auf die Altersvorsorge auswirken (bzw. fir

die Sie zuvor eine entsprechende Einnahme erfasst haben), geben Sie
entsprechend unter AAusgabenfi eiiaofdasnd zi e
Alter, an dem die Ausgabe zu erwarten ist.

Achtung! Alle Ausgaben werden in heutiger Kaufkraft erfasst (anders als im
Vermoégensplaner). Dies entspricht am ehesten dem Gedanken des Kunden,
der in heutigen Zahlen denkt. Im Ausgabenformular sollten Sie die
Vermoégensquelle angeben, aus der Sie die Ausgabe entnehmen modchten.

Zur besseren optischen Gestaltung konnen Sie das Feld insgesamt i wie
auch bei den Einnahmenfeldern beschrieben - vertikal an einen Ort Ihrer Wahl
schieben. Hier sehen Sie dann ein kleines Fenster mit Alter, Ausgabenhthe
und Dauer der Ausgabe. Klicken Sie in diesem Fenster auf das Kreuz oben
rechts, um das Fenster zu verkleinern. Durch Klick auf das blaue Quadrat mit
dem weil3en Pfeil machen Sie es wieder sichtbar.

Korrekturen einer Ausgabe konnen Sie im Fenster durch Klicken auf das
mittlere Feld rechts vornehmen.

Sollte die Hohe des gewahlten Vermdgens fur die geplante Ausgabe nicht
ausreichen, erscheint im Zeitstrahl ein rotes A !. fFerner wird dann die
Ausgabe aus den - sofern vorhanden - anderen Vermdgenswerten
enthommen.

Achtung: Die Ausgabe gilt als zu Beginn eines Jahres getatigt. Wenn Sie also

einen Verm°®genswert von 10.000 U4 in Wertp
erfassen mit 5% Wertentwicklung p.a., flie3en lhnen am Ende des ersten Jahr

500 U0 Zinsen zu.

Erfassen Sie jetzt eine Ausgabe mi t 35 I n H°he wvon 50
Vermogenswert nicht konstant, sondern nimmt ab, da direkt mit 35 das
Ver m°gen auf 9.500 0 reduziert wird, so

Ende des Jahres nur 475 0 betraagt; rdas Ve
Entnahme auch auf 0 0).

Sie koénnen Ausgaben sowohl bis zum Ruhestand als auch im Ruhestand
tatigen. Di es gi |t i nsbesonder e nat ¢r i
Unterschiede beim Auf-/Abzinsen kdnnen dazu fihren, dass ein Pflegefall, der

von hohem Alt er auf 5 Jahre vor Ruhestand Ahe
geringfuigig anderes Ergebnis erzeugen, als wenn die Pflege direkt auf 5 Jahre

vor Ruhestand gezogen wird.
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Defaul twerte der Ausgaben: Al s Vorg
dienen 1.00h@a@Q@!l dcm (Stufe 1) und 1.5
zuséatzlich zu den vorhandenen Absicherungen notwendig werden. Diese
Zahlen sind in ungefahrer Ubereinstimmung mit den Realitaten.

bewe
0

a
0 a

Vorgabewert fur Unfall und Tod ist ein Vermdgen in Hohe des zehnfachen
Jahresnettoeinkommens; diese  Versicherungssumme ermdglicht  bei
durchschnittlicher Verzinsung eine etwa 11 Jahre lange dauernde Entnahme
in Hohe des bisherigen Nettoeinkommens. Sollen Unfall und Tod héher
abgesichert werden, wahlen Sie entsprechend hohere Vermdgenswerte - oder
auch langere Laufzeiten.

1 Lupensymbol (beweglich): Damit konnen Sie die Hohe skalieren, was z.B.
bei einer hohen Inflationsrate notwendig werden kann.

i Inflation: Geben Sie hier die Inflationsrate ein und klicken dann auf das
Rechnersymbol. Alle Ausgaben inklusive des Bedarfs (der finanz-
mathematisch lediglich eine spezielle Ausgabe darstellt) werden jetzt
hochgerechnet. Nach Eingabe einer Inflation zei
durch | nfl at deo Teil denVermdgenseihphung an, die durch die
Inflation in der Ansparphase zustande kommt. Die Inflation in der
Entnahmephase wird aus technischen Gr¢nde
bericksichtigt.

Achtung: Sind Zielalter eines Sparprozesses (z.B. 60) und das gewahlte
Ruhestandsalters (z.B. 67) verschieden, so wird unter Berlicksichtigung von
Inflation (und einem internen Realzins) der Vermogenswert fir die dazwischen
liegenden Jahre (61 bis 66) und das Ruhestandsalter ermittelt.

1 Listenansicht: Statt der grafischen Darstellung erscheint an dieser Stelle eine
Listendarstellung aller Einnahmen und Ausgaben (zum Ausdrucken).

1 Dokumentation: Hier kdnnen Sie neben einigen vorgegebenen Satzen freie
Eingaben téatigen. Das Tolle: Sofern Sie als Ausgaben AB
AKrankheitfi oder ATodA als Szenario darge
Dokumentation (auch wenn Sie diese Ausgaben direkt wieder geldscht haben
sollten. Sollten Sie Textinhalte aus personlichen Vorlagen in diese
Dokumentation kopieren wollen (statt sie einzutippen), ist dies einfach per
Hand mittels Akopieren und einfg¢ggerwni (z.E
(kopieren) und Strg+v (einfligen) maoglich.

1 Grafiksymbol: Inflation
Klicken Sie auf dieses kleine Symbol und zeigen Sie dem Kunden die Hohe
der historischen Inflationsraten in Deutschland 7 am besten bevor Sie den
Wert fg¢r Alnflationfi eingeben. Kl'i cken Si
und die Inflationsgrafik verschwindet.
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1 Grafiksymbol: Renditedreieck des Deutschen Aktieninstituts
Klicken Sie auf dieses kleine Symbol und zeigen Sie dem Kunden historische
Aktienrenditen. Sieben oder acht Prozent sind also realistisch! Nehmen Sie
dem Kunden die Angst vor Aktieninvestments. Klicken Sie ein zweites Mal auf
die kleine Grafik und die Inflationsgrafik verschwindet.

1 Steuer:
Klicken Sie hier und der zuséatzliche Kapitalbedarf durch die Steuer auf die
Renten im Ruhestand wird ermittelt (zur Ermittlung der Steuer werden alle
Renten auf heutige Kaufkraft abgezinst und unter Berucksichtigung der
Freibetrage der heutigen Steuertabelle unterworfen und dann wieder
aufgezinst). Als zu versteuernde Anteile in der Entnahmephase sind fest

vorgegeben:
0 Gesetzliche Rente,
0 Versorgungswerk,
0 Basisrente: Schicht 1 - Steuer nach Rentenkohorte.
0 LV und Immobilie: 0%.
o0 BAV, Riester, Betriebsvermogen: 100%.
0 Rentenversicherung: Ertragsanteil je nach Ruhestandsalter.
o Wertpapiere, Bausparen, Erbschaft: 30%.
0 Sonstiges ist frei wahlbar und ermdglicht damit alle Eingaben, die von

obigen Standardwerten abweichen (z.B. neue LV mit 50% zu
versteuerndem Anteil).

Achtung: Nach Berechnen der Steuer sollten Sie die Kéasten nicht mehr
weiter verschieben.

1 Losung (beweglich): Klicken Sie auf das Textfeld und Sie kdnnen Zins,
Dynamik und Einmalanlage eingeben. Nach dem Klick auf den Haken kénnen
Sie die Sparrate berechnen. Gleichzeitig wird der Verlust durch das Warten
von einem Monat angezeigt. Sie kdnnen auch eine Sparrate vorgeben und die
dann notwendige Dynamik berechnen 1 entsprechend der in den
Verkaufsseminaren geschulten 5-Schritt-Sparraten-Strategie ® von Dr.
Kriebel. Von hier aus gelangen Sie auch auf das Schichtenrechnersymbol. In
der Maximalversion kdnnen Sie hier die Sparrate so aufteilen, dass nach
durchschnittlichen Produktkosten und nach Steuern die Nettorente optimal
wird. Die Summe der einzelnen Nettobeitrage entspricht dann der Héhe der
Sparrate.

Achtung! Die Rendite hier ist die Rendite vor Kosten (siehe auch das entsprechende
i-Feld)
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Abb. 6.3

Schichtenrechner: Nach der Berechnung der Sparrate oder der Dynamik
klicken Sie auf den rechten gelben Rand des Lésungsfeldes mit dem nach
rechts gerichteten grauen Dreieck und 6ffnen den Schichtenrechner.

Hier wird automatisch die optimale Aufteilung der Kundensparrate auf die drei
Schichten Basisrente, Direktversicherung / Riester oder private Rente unter
allen steuerlichen Aspekten und den Unterschieden in den Produktkosten
ermittelt.

Bei der Direktversicherung wird die ab 2009 sozialversicherungspflichtige
Entgeltumwandlung angenommen. Die Zinssatze fur Direktversicherung und
privater Rente werden automatisch gleich gesetzt.

Mit den Kreuzen am rechten Rand konnen Sie einzelne Produktarten
ausschlie3en.

Achtung: Um eine korrekte Berechnung zu gewahrleisten, muss die private
Rente in jedem Fall mit berilicksichtigt werden. Wahrend im ersten Teil der
Sparratenberechnung weder Kosten noch Forderung bertcksichtigt werden,
geschieht beides im Schichtenrechner. Diese Effekte heben sich zumindest
zum Teil oftmals auf.

Das heil3t: Die im Schichtenrechner ermittelte Netto-Sparrate liegt trotz der
Forderungen oft nah bei der zuerst ermittelten Sparrate.

Der im Schichtenrechner angegebene Wirkungsgrad ist der Barwert der
Rentenzahlung dividiert durch den Barwert der Einzahlungen (jeweils mit
Inflation abgezinst).

Achtung: Haben Sie in Kundendaten das korrekte Bruttoeinkommen eingegeben,
wird der maximale Beitrag zur Basisrente, der im Schichtenrechner ausgewiesen
wird,
Versorgungswerke oder bestehende Basisrenten) kdnnen derzeit noch nicht erfasst
werden. In diesem Fall kann es vorkommen, dass der ausgewiesene Beitrag in eine
neue Basisrente zu hoch ist.
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Achtung: Das Verschieben des Kastens lber dem Ruhestandsalter, nachdem
Einnahmen und Ausgaben erfasst wurden, kann zu Ungenauigkeiten in der
Berechnung fihren, da eine permanente Aktualisierung die derzeitige Performance
von Computern Uberfordern kann.

Achtung: Beachten Sie, dass ein Verschieben des Kastens Uber dem Endalter,
nachdem die Einnahmen erfasst wurden, nicht automatisch das Endalter einer
eingegebenen Rentenzahlung verandert.

Beispiel: Einnahme Private Rente, Rente wird gezahlt bis 90 (=Lebenserwartung),
danach Verschieben des Kastens auf 95. Die Einnahme Private Rente wird jetzt fur
weitere Berechnungen weiterhin nur bis zum 90. Lebensjahr ausgezabhit.

Achtung: Unterschiede zu den Ergebnissen zum Modul Vermdgensplaner

Im Modul Rentenbedarf wird die Rentenliicke nur fur das erste Jahr ermittelt. Gehen
Sie danach in den Vermoégensplaner bleibt der Wert der Licke konstant in der
Kaufkraft, was eine Vereinfachung darstellt und zu nicht unerheblichen Differenzen
zu den Ergebnissen des EINSeitenplaners fihren kann (geringere Licke).

Ein Beispiel dazu finden Sie im Text zum Modul Vermogensplaner. Im
EINSeitenplaner kbnnen Sie dagegen eingeben, ob sich eine gesetzliche Rente in
der Rentenbezugszeit erhoht (Dynamik) oder nicht. Ohne Dynamik der gesetzlichen
Rente - aber mit Inflation - erhdht sich also die Liicke real von Jahr zu Jahr.

Praxisbeispiel

Ein 40-jahriger angestellter Computerfachmann und seine Frau lassen sich von

Ihnen beraten. Der Mann verdientrund 26 00 U nett o monatl i ch, di
Basis. Sie ist sechs Jahre junger als er. Er ist seit seinem 20. Lebensjahr Mitglied in

der Deutschen Rentenversicherung Bund, vormals BfA, sie hat auller in der

Ausbildung noch keine weiteren Einzahlungen geleistet. Die beiden wohnen in einer

Ei gentumswohnung (Kaufpreis ohne Nebenkoster
und einem Bausparvertrag finanziert wurde und in acht Jahren entschuldet sein wird.

Er hat eine alte LV, di e er sred0.t Leb&ngjghs mi t
bespart. Die beiden werden in wenigen Monaten Eltern eines zweiten Sohnes (der

erste Sohn ist sechs Jahre alt)

Konkrete Vorgehensweise

Am besten, fihren Sie das Gesprach in etwa so:

ALi eber Kunde, sch©°n, dass wisind, umetber das z u s a mr
Thema ALangfristiger Ver m°gensauf bauhf Zusa
staatlicher FGrderung zu sprechen. Was sind Sie denn fur ein Typ T sagen Sie eher:

AZahl en, ja Zahlen kann ich mir gut mer ken,
umge kehrt, dass Sie sich eher Bilder merken Kk
Ant wortet der Kunde: Al ch bin ein Zahl enme
vergesse ich schneller als Telefonnummerni,

Vermdgensplaner.

Ant wortet der K u nctl enir BeBserl rdeeken, i¢habmneher kein

Zahl enmenschi, dann gehen Si e i n den EI NS
gegensatzlicher Meinung Uberlassen Sie es den Kunden, selber die Prioritdt zu

setzen. Bei unentschlossenen Kunden gehen Sie in den EINSeitenplaner.
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Haben sich die Kunden fg¢r ABilderid entschie
gehen wir zunachst einmal einige wenige personliche Daten durch, Geburtsdatum,

Ei nkommen und 2 hnl iKorddendaien. Das Thiemasinflaflondkanhen

Sie hier zunéachst tbergehen.

Danach wechseln Sie in den EINSeitenplaner und kénnten sagen:
Au lhrer eigenen Sicherheit kommen an dieser Stelle noch einmal die wichtigsten

Punkte zur Vorsorge.
1 [Zur ersten Frage:] Hab ich das Alter eben richtig eingetippt, oder?

1 [Zur Frage nach dem Ruhestandsalter:] ...auch 0.k.?
1 [Zur Frage nach dem Bedarf:]] Das hier ist lhr gemeinsames aktuelles
Nettoeinkommen, 3.000 0.

Jetzt gibt es im Wesentlichen drei Typen von Menschen.

Typ 1 sagt: Im Alter, da hab” ich 365 Tage Freizeit im Jahr, daher méchte ich etwas
mehr haben als ich heute verdiene.

Oder Sie sind Typ 2. Der sagt sich gar nichts. Da werden mit 67 die letzten
Geburtstageskerzen ausgepustet und dann geht der Lebensstandard um 40% runter.
Diese passive Einstellung wird mindestens 10 Millionen Deutsche treffen. Mit Glick
kann man noch die Wohnung halten. Aber das Auto oder der Urlaub im Siden, das
wird alles nicht mehr mdglich sein.

Typ 3 sagt sich: Zb ich 66,9 oder 67,0 bin, das ist doch eigentlich egal, ich bin dann

imme r noch der gl ei che Mensch uzuddiesem dypc he alt
geh°re ich pers°nlich. Wo w¢rden Sie sich pe
Jetzt antworten die Kunden und legen ihren gemeinsamen Bedarf fest. Hier gibt es

eine einfache Methode das manchmal hei k1 e Thema AWer't der I
umgehen. Sie fragen einfach: AHeut e verf¢cgen Sie netto ¢ber
allerdings noch Zins und Tilgung. Diese entféllt ja zum Ruhestand. Wollen wir
entsprechend lhren Bedarf verringern i we i | Sie eigentlich weni
benotigen oder ist es momentan auch ein bissche n e rnAyf2diese Art ware dann

Uber die Reduktion des Bedarfs auf einen Schlag der Wert der Immobilie erfasst).

1 [Zur Frage nach dem Planungsalter] ADi 99 hier ist lhre personliche
Lebenserwartung [des Mannes, wenn Sie 67 sein werden. |hre Frau lebt
nat ¢rlich | 2nger. Wi e | ange mPchten Sie [
1 Als letztes stellen Sie die Frage nach dem Entnahmezins und erfassen

danach die Einnahmen.

AHi er sehen Sie Ihre gemeinsame Zukunft i n
gezeigt: AZaei wplrckhtemi st wel ches Verm®gen vor
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Ganz | i nks i st Aheut ehf, i n der Mi tte der Ru

Siei derMann-pl anen m°chten. Der Gesamtbedarf be:
Ruhestandsbegi90imn. s &lt erdigesRestroavesmodgen in Hohe
von etwa 190.000 u. l hre Frau | ebt n2mlich

Jahre Altersunterschied). Damit lhre Frau fur die verbleibenden 10 Jahre
ausreichend versorgt ist, benotigt sie diesen Betrag, alsorund 19.0 00 G4 pft o Jaht
eigentlich etwas mehr, da.die 190.000 0 verz

[Info fur Sie als Berater: Da die Frau sechs Jahre junger ist und zudem als Frau

langer lebt (etwa vier bis funf Jahre), wird nach dem statistischen Tod des Mannes

noch Uber einen Zeitraum von 10 bis 11 Jahren eine notwendige Entnahme in Hohe

von 70% (fest vorgegeben) der 3.000 ua, d. h.
Reservevermogen fir die Frau berechnet].

Sie sprechMit67wern den :alAso rund 630. 8.8230 ben?
sind eigentlich mehr, namlich (tippen Sie z.B. in einen Taschenrechner) 828.000 plus

die Reserve in H°he von 190.000 U w2ren wi
bekommen Sie noch Zinsen wahrend der Entnahmephase, was dann die notwendige
Summeum rund 400.000 O verringert.n

Nun erfassen Sie das zum Ruhestand vorhandene Vermégen. Dazu wahlen Sie
oben den grunen Pfeil und wahlen die Werte aus - entsprechend der Zahlen, die
Ihnen vorliegen. Tippen Sie unter Bezeichnung am besten auch eine Versicherungs-
oder Kontonummer ein, damit diese im Zeitstrahl angezeigt wird. Da Sie beide

gemei nsam beraten, wird gemeinsames Ver m°gen
Wie erfassen Sie zum Beispiel die Einnahme A
Liegt Ihnen die BfA-Renteninformaton vor , w2 hl en Si e aus AWert

und tragen das Rentenalter aus der Renteninformation und die hochgerechnete

Rente (realistisch: ohne Rentensteigerung, d.h. mit 0% Steigerung) ein.

Liegt Ihnen keine BfA-Hoc hr echnung vor, g @be mAlt& iBie, das /
wa hl en dann aus AWer t bekannt fer heut ef
Ruhestandsalter ein (67). Durch den Klick auf das Taschenrechnersymbol wird mit

der gleichen ProzeduRecwinerimeModulreABf &t i s
Ruhestand ermittelt 7 allerdings nicht in heutiger Kaufkraft, sondern in laufenden

Zahlen.

Generell gilt: Im Gegensatz zum Vermodgensplaner geben Sie bei Einnahmen immer
den Wert ein, der zum vorgesehenen Alter tatsachlich ausgezahlt wird. Abzinsen ist
hier also nicht nétig!

Nun ziehen Sie diese Einnahme mit-Fetdeanm gr ¢ n.
Zeitstrahl.

Tipp! Be i der Ei nnahmenerfassung i st di e Auswa
Aheutehn vorzuzi ehen, da bei vorliegender
Vermdgensstand zum Ruhestand erfasst werden kann.

Tipp! Sie kbnnen hier grundsatzlich alle Arten von Anlagen/Einnahmen erfassen. Es
ist allerdings empfehlenswert, wenn Sie nur die Anlagen erfassen, die fur den
Ruhestand eine Bedeutung haben oder die der Begleichung spéterer und im
Zeitstrahl angezeigter Ausgaben dienen sollen. (Das Auto in 7 Jahren konnten Sie
grundsatzlich zwar erfassen, allerdings hat diese Ausgabe keine Relevanz fur den
Ruhestand).
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Genauso konnen Sie die im Beispiel vorhandene LV behandeln. Da nur der Beginn

und di e Sparrate bekannt sind, wahlen Sie A
geschatzten Ruckkaufswert und die Sparrate ein. Den Anlagezins muissen Sie

schatzen. Wahlen Sie den Wert nicht zu niedrig, ansonsten kénnte der Kunde den

Eindruck gewinnen, Sie wollen kinstlich seine notwendige Sparrate erhéhen.

Wenn Sie den Bedarf um die H6he von Zins und Tilgung schon reduziert haben, ist
damit das Thema Eigentumswohnung ohnehin erledigt (diese Vorgehensweise ist zu
empfehlen). Sollte dies lhnen nicht gelungen sein, erfassen Sie den Wert der
Immobilie mit dem Hinweis, dass steigende Preise bei Immobilien aufgrund der
Demographie eher unwahrscheinlich sind. Machen Sie hieraus aber wie immer keine
Strei tfrage. Sie k°nneahmrdafe mimimoded i 2k tumne lelr e
erfassen oder, um Eingabearbeit zu sparen, wéahlen Sie eine entschuldete Immobilie
und zi ehen di ese dann direkt auf das Al
Vermogensaspekten sind beide Vorgehensweisen identisch. Als Kommentar geben
Sie in letzterem Fall zum Beispiel ein: AETW

Tipp! Mieteinnahmen aus einer vermieteten Immobilie erfassen Sie am besten als
Kapital wert, d.h. als Al mmobilieA (was auch
= Jahres-Mieteinnahmen kalt x ortsiiblicher Faktor (meistens zwischen 7 und 25);

damit umgehen Sie steuerliche Fragen.

Al ternati ve: Al's Aprivate Rentef erfassen, \
Fur eine genaue Betrachtung mussten AfA, Zinsanteil, Reparaturausgaben etc.

bekannt sein. Daflr ist derzeit noch keine eigene Maske vorgesehen.

Ausgaben, die Konsequenzen fur die Altersvorsorge haben (Studium der beiden

Sohne) konnen Sie ebenfalls beriicksichtigen, sofern hierfur Vermogen, das zur
Altersvorsorge gedacht war, verzehrt wird. Sollte also keine mittelfristige Geldanlage

oder Ausbildungsversicherung speziell fur diese Situation abgeschlossen worden

sein - was hier der Fall ist - set zen Si e also an: 2 x 700
monatlich fur das Studium des Sohnes in 14 und in 20 Jahren, jeweils fur 5 Jahre.

Achtung: Alle Ausgaben werden der Einfachheit halber in heutiger Kaufkraft erfasst.

Oder: Sie einigen sich mit dem Kunden auf den sofortigen Beginn von zwei
Ausbildungsversicherungen. Dann kénnen Sie die Aus gaben AStudi um K
weiterhin erfassen, aber mit dem Hinweis: Ae

Nun konnen Sie nach der Erfassung samtlicher Vertrage oder auch direkt zu Beginn

- vor der Erfassung der Vertrage - das Thema Inflation einleiten. Empfehlenswert ist

es, Beispiele aus dem Leben des Kunden zu wahlen (nicht aus dem Beraterleben).

Sofern Sie im Small Talk die Hobbys des Kunden kennen gelernt haben, kénnten Sie

zum Beispiel fragen: AWas hat denn |Hr. Tr au
Aus dem Preisunterschied zu heute erl 2utern
wenn Sie Alhrefi Standardbeispiele brachten.

Sie koénnen auch die Inflationsgrafik anklicken i Statistiken haben immer eine
autorit2re Wirkung. Gebhfeni nsiFeeljetiznf leatwiao re i en
Rechner visualisiert dem Kunden die Vorsorgelicke. Gleiches gilt fur den Klick auf

den Rechner neben dem Feld ASteuerfdi (=Bar we
Steuerzahlungen im Ruhestand).
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Lassen Sie die entstehenden Zahlen ruhig etwas wirken. Die Sparrate kbnnen Sie

mit einem KIlick auf das Textfeld (rechts obe
Version offnet sich hier auch eine Mdglichkeit fir eine automatische Berechnung zur

Aufteilung auf die Schichten (alle prinzipiell méglichen Schichten bitte ankreuzen).

Zum Abschluss des Gespr2chs, sagen Si e: AL
eigenen Sicherheit noch einmal wi eder hol en. i
klicken laufend auf die kleinen roten Kastchen neben den vorhandenen Einnahmen

bzw. Ausgaben.

Uber das Druckersymbol koénnen Sie die EINSeitenplaner als JPEG-Datei

exportieren und ausdrucken. Zusammen mit den Ausdrucken der Listenansicht und

der Dokumentation haben Sie dann alle wesentlichen Angaben in gedruckter Weise.

Mit der Export-Funktion kdnnen Sie das Dokument auch nach Word tbertragen und

dort selbst gewiinschte Anderungen oder Erganzungen an den Formulierungen
vornehmen.

In die Dokumentation kénnen Sie ebenfalls noch eigene Eingaben machen. Immer
empfehlenswert ist folgender Text: AWi e besp
Checkup-Ter min in einem Jahrhi

6.1.4 Lebenserwartung

Mit dem Resultat dieses Moduls sollte jedes Altersvorsorgegesprach beginnen.
Zusammen mit dem Modul Rentenentnahme auch gut geeignet zur Uberprifung der
Ruckdeckung von Pensionszusagen!

Mit animierter Kastendarstellung und basierend auf der neuen DAV 2004-Sterbetafel!
Veranschaulichen Sie dem Kunden die Hb6he seiner Lebenserwartung zu einem
bestimmten Alter (z.B. ab Ruhestandsalter). Zeigen Sie ihm, wie viel Zeit schon
verstrichen (Avorbeif) i st, wel che Zei't i hm
Ruhestandsphase ist. Zeigen Sie insbesondere auch mit Hilfe der Grafik, dass die
Ruhestandsphase heutzutage ein sehr langer Zeitraum ist.

Favariten =
“ Kundendaten 2 Geburtsdatum IOS.O'I 1973
=
= Al = "
ersvorson 9= H 2 Geschlecht Imannl\ch 'I
b BfA-GuickCheck =
- Bta-Rechner 2] § Gewlinschtes Ruhestandsalter: I 57 Basierend auf Sterbetafel: IQOD4R hd
L ENSetenplaner B Alter: a5
i Lebenserwartung .
H Lebenserwartung mit 67 91 Rechnen I
Rentenbedart = 2]
i Rentenentnahme
Swermdgensplaner B
Lovermagensplaner light
[ Berufsunighigkeit
= Geldaniage = 2]
= Immobilie
= Licuiditst / Steusr
[ Produkte BB
[+ Finanzmi attiematik = 2]
wvarten
~Intfo
— - - — — - .

Das Programm rechnet die Lebenserwartung ab einem bestimmten Alter
(ARuhestandsalterin) aus und zeigt grafisch a
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i die Zeit von der Geburt des Kunden bis heute
i von heute bis zum Ruhestandsalter
1 vom Ruhestand bis zur statistischen Lebenserwartung.

Es gibt verschiedenen Arten der Lebenserwartung. Drei seien hier aufgefthrt:

1 Die mittlere Lebenserwartung eines Neugeborenen (aktuell nach statistischem
Bundesamt 2003: 75 (m), 81 (w)).
1 Die  Lebenserwartung Ilhres Kunden zum heutigen Tag (=

Restlebenserwartung), die immer hoher ist als die mittlere Lebenserwartung
eines Neugeborenen.

i Die Lebenserwartung Ihres Kunden, wenn er ein bestimmtes Alter erreicht hat,
die wiederum immer hoher ist als die Restlebenserwartung.

Letztere Lebenserwartung ist die, die fur die Finanzplanung relevant ist und die Sie
mit diesem Modul berechnen und veranschaulichen konnen; die Berechnung der
anderen beiden Lebenserwartungen ist allerdings naturlich auch mdaglich.

Dies fuhrt in der Praxis besonders bei Mannern zu lIrritationen. Hier geistert recht
hartnackig die Lebenserwartung des neugeborenen Jungen als Grundlage der
Planung herum (z.B. obige 75 Jahre). Fur die finanzielle Planung einer
Entnahmephase ist jedoch immer die Lange der Entnahmephase entscheidend, d.h.
die Restlebenserwartung. Im Falle einer Altersvorsorgeplanung stellt also die
Lebenserwartung, die der Kunde voraussichtlich haben wird, wenn er das
Ruhestandsalter erreicht hat, die Grundlage dar. Diese liegt hoher als seine jetzige
Lebenserwartung, da ja das Sterberisiko von heute an bis zum Ruhestand entfallen
sein wird.

Praxisbeispiel 1:
Eine 20-jahrige Kundin méchte einen Rentenversicherungsvertrag nur bis zum 55.
Lebensjahr abschlieCen, da Ai chinumdichdadmd Jahr

~

auch mal von dem Geld | eben will d.

Zeigen Sie ihr die Lebenserwartung, die sie mit 55 Jahren haben wird, bzw. wie
lange sie ab diesem Zeitpunkt voraussichtlich noch leben wird.

Die Aussage: Mit 55 Jahren betragt die Lebenserwartung noch weitere 39 Jahre (bis
94). Anders ausgedrickt: Die Lebenserwartung ist viel zu hoch, als dass ein
Ruhestand schon mit 55 ein realistisches oder gar wahrscheinliches Ereignis fur lhre
Kundin ist. Daher ist eine langere Vertragsdauer der Rentenversicherung sinnvoller.
Erst nachdem die Rentenphase vom 65. Lebensjahr an finanziell abgesichert worden
ist, sollte der Lebensabschnitt vor dem 65. Lebensjahr finanziell geplant werden!

Praxisbeispiel 2:

Ihr 46-jahriger Kunde zdgert mit dem vermehrten Sparen fur die Altersvorsorge.
Zeigen Sie ihm, wie viel Zeit er schon verloren hat und wie viel Zeit ihm noch
verbleibt.
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Die Aussagen: Der Ruhestand ist eine lange und fur die meisten Menschen
wunderbare Zeit, fur die es sich zu sparen lohnt. Umgekehrt hat der Kunde schon
sehr viel Zeit verstreichen lassen, um seine Altersvorsorge aufzustocken.

—— Kilicken Sie nach der Anzeige von Alter und Lebenserwartung im Ruhestand auf
&% das Icon Grafik anzeigen in der Shortcut-Leiste. Jetzt sehen Sie die
Balkendarstellung.

Der obere blaue Balken zeigt die Spanne seit der Geburt, die zwei unteren griinen
Balken verdeutlichen die Zeitraume bis zum Ruhestand und von Ruhestand bis
Endalter.
Aletzt, lieber wird Zeit

Kunde, es

6.1.5 Rentenbedarf

Seit dem in Kraft treten des Alterseinklinftegesetzes ist dieses Modul Pflicht jeder
Altersvorsorgeberatung - auch fur die Beratung gering verdienender Kunden.

Ermitteln Sie den monatlichen Bedarf (in heutiger Kaufkraft!) unter Berlicksichtigung
der verschiedenen Steuern auf erworbene Renten. Mit Links zu den Hilfsmodulen
Liquiditat, BfA-Rechner und BfA-QuickCheck. Bei Aufruf aus den Modulen
Kundendaten, Vermdgens- oder Ruhestandsplaner werden Alter und
Ruhestandsalter ibernommen und fir gesetzliche, Rirup- und private Renten direkt
die zu versteuernden Anteile nach AIREinkG vorgeschlagen.

anzufange

B Favariten = 5 i
] Bedarfsermittiung und Rentenilicke (Bite erfassen Sie unter Kundendsten zuerst das Alter des Kunden)
Hundendaten o
& tersvorsorge Py Gewinschtes Ruhestandsalter I 57
BrfA-GuickCheck = 2] ;’; rutiobetto. Brutt
2 i rutio-kieto-Brutto o =
- BfA-Rechner e %i\/m\ﬁngﬂtﬂ%Rente netto monatlich 2500€ it Inflationsrate (p.a.) 250%  IMes
ElNSeitenplaner B Zum Ruhestand werden bendtigt 5509 €
Lebenserwartung
- Rertenbedarf B Voraussichtliche Rentenanspriiche
Rertenertrahime mit = Wert (bei Tu verst
. i EEmEUIE Alter | Kalenderjahr | Renten p.a.) Anteil Py
ermigensplaner B
ermbgensplaner light - 67 2040 18.000 € 100,0% 3] Kunde j x
[ Berufsunfahigheit Private Leibrents = &7 2040 2400 € 17.0% Blkunde  =l[x
B Geldarnl EE| -
S iass Riesterrente = 67 2040 0e 0,0% Bl kunde =[x
) Immaobilie
B Liguicitét £ Steuer Zeile hinzufigen |
[ Procukte = 2]
[ Finanzmathematik [==] |
Warten
Info
Summe brutto l monatlich I 1.700€ davon Zu versteuermn 1.534 €
Summe nettnl rmonatlich I 1.700€ Durchschnittssteuersatz I 0,0%
Rentenliicke nettn. monatlich 3809€ Gremzsteuersaty o e | 0.0%
— - — T — L —] — - - - - 1 — e e E 1o ke realle e | =
Abb. 6.5

Vorgehensweise

1. Eingabe des Nettobedarfs (Liquiditatsmodul hilft weiter). Dies ist z.B. das
Nettoeinkommen (minus der moglicher Sparraten).

2. Ermittlung der voraussichtlichen Rentenanspriiche in heutiger Kaufkraft und
der zu versteuernden Anteile (falls ohne Steuerbericksichtigung gewinscht:
0% eingeben).

3. Summe brutto anklicken. Berechnet die voraussichtlichen Brutto-

rentenanspriche, zeigt das zu versteuernde Einkommen an und den
Durchschnitts- und Grenzsteuersatz (nach aktueller Steuertabelle).

4, Aus dem Durchschnittsteuersatz wird die Nettosumme aller Rentenanspriiche
ermittelt (= Summe Brutto minus Steuer)

5. Rentenlicke netto = Nettobedarf minus Summe Netto.
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6. Der bereits ermittelte Grenzsteuersatz wird als Steuersatz fur das
Zusatzprodukt angenommen. Sie kdonnen den Grenzsteuersatz aber auch
andern. Geben Sie den zu versteuernden Anteil des Produktes ein, das die
Rentenlicke schlie3en soll
(automatischer Vorschlag: Ertragsanteil einer Rentenversicherung).
Rentenlicke brutto = Hbhe, die ein neues Produkt monatlich zur Schliel3ung
der Licke auszahlen muss.

u ADurch:

Beachten Si e auch di e Hil fe e z
i echte Maust a

und Z U Aversteuernder Ant e

Tipp! Statt die einzelnen Schritte durchzugehen, kénnen Sie auch direkt unten den
letzten Button Rentenlicke brutto anklicken.

Achtung! Der Grenzsteuersatz wird durch das neue Produkt nicht veréndert. Bei
hohen Rentenlicken diese daher testweise in den oberen Kasten (bisherige
Rentenanspriche) eintragen und Grenzsteuersatz ermitteln.

Wenn Sie Uber den Vorsorge- oder Ruhestandsplaner in dieses Modul gegangen
sind und Sie Uber zurtick zum Vermdgensplaner zurickgehen, wird der Wert
ARentenl ¢cke brmuttofl ¢ber nomme

Erlauterungen zu einigen Begriffen

Miet- / Pachteinnahmen = ebenfalls in heutiger Kaufkraft eingeben (oder auch
einfach direkt die heutige Miete). Hier kann im Falle einer eigengenutzten Immobilie
naturlich ebenfalls die Miete im Sinne einer Mietersparnis eingegeben werden.
Vorsicht: Nettobedarf darf dann nicht bereits reduziert sein.

Durchschnittsteuersatz ohne Eingabe: dieser Steuersatz wird berechnet (dt.
Steuertabelle, aktuelles Jahr, ohne jegliche weiteren Freibetrage).

Grenzsteuersatz = Steuersatz auf neue, zusatzliche Einkunfte. Wurde hier
berechnet aus den bereits erworbenen Ansprichen nach deutscher Steuertabelle.
Da das neue Produkt den Grenzsteuersatz erhoht (bei gro3en Rentenliicken sogar
sehr!), sollten Sie als Grenzsteuersatz bei Bedarf einen etwas hoheren als den
berechneten Wert eingeben. Die freie Eingabe ist hier wie auch fir andere Felder -
zudem moglich, um unseren Nutzern aus Osterreich, der Schweiz und ltalien
korrekte Wertermittlungen zu ermdglichen.

zu versteuernder Anteil = Anteil der EinklUnfte, der tatsachlich nur der Steuer
unterliegt. Bei deutschen gesetzlichen Renten (BfA/LVA, Versorgungswerke etc.)
hangt dieser Anteil vom ersten Rentenbezugsjahr ab (2005: 50%, 2040: 100%),
wobei alle Rentenerhohungen voll versteuert werden. Bei einer deutschen
Rentenversicherung wird nur der (geringe) altersabhangige Ertragsanteil versteuert
(z.B. mit 65: 18%).

Bei Aufruf aus Vorsorge- / Ruhestandsplaner werden fur gesetzliche / Basis-Renten
und private Rentenversicherungen die %-Werte vorgeschlagen:

1 Bei Lebensversicherungen mit Abschluss vor 2005 betragt der Anteil 0%.

i Bei Fonds sind dies die laufenden Zinsen, Dividenden etc. (die i.d.R.
verschieden behandelt werden),
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1 Bei Aktienfonds liegt dieser Anteil i.a. unter 20%, da Kursgewinne (noch)
steuerfrei sind,

Bei Rentenfonds i.a. zwischen 50% und 95%.

Man beachte, dass das seit 2001 fir Aktien-Dividenden geltende
Halbeinkunfteverfahren (steuerliche Bertcksichtigung der Dividenden nur
noch zu 50%) seit 01.01.04 auch fir auslandische Fonds gilt. Beachten Sie
bei Aktienfonds den i.a. immer vorhandenen Anteil in festverzinslichen
Wertpapieren, die nicht dem Halbeinkinfteverfahren unterliegen.

il
T

6.1.6 Rentenentnahme

Ein finanzmathematisches Modul. Quasi ein komfortabler Taschenrechner fir
Rentenentnahmen. Wenn gewtinscht, auch mit Berlcksichtigung von Ertragsanteilen
auf private Rentenversicherungen.

Mogliche Berechnungen: monatliche Rentenentnahme, notwendiges Startvermdgen,
Reservevermoégen, Zins oder Endalter mit oder ohne einer eventuellen Versteuerung
des Ertragsanteils einer lebenslangen Rentenversicherung. Zur Berechnung einfach
auf das (unterstrichene) Wort des gewtinschten Wertes klicken. Das Programm kann
auch zum Abruf des Ertragsanteils fur lebenslange Rentenzahlungen mit Beginn =
Startalter verwendet werden.

Die Maske sehen Sie in Abb. 6.6

ASt ar t muss recht flas aktuelle Alter sein.

AZi el & Alterader fetzten Auszahlung.

Ains (nominal)ii = nominale Verzinsung des Vermégens, aus dem die monatliche
Entnahme getatigt werden soll.

ARent enst e E gadrlichenSiefgerung der entnommenen Rente (z.B. zum
Inflationsausgleich.

ASt ar t v e r=rdérmogean @um Startalter, bevor irgendwelche Entnahmen
getatigt werden.

AEndverm® gkeRestver m°geni
etc.).

Antnahme (monatlich)fi = Hohe der monatlichen Nettoentnahme ab dem Startalter
in tats&chlicher Hohe (nominell).

am Ende der E

I =
E Favoriten =
Hrcdsndatan E Startalter | 67 Startvermogen | 500 €
B} Altersvarser o= - g Zielalter I 59 Endvermagen I O£
BfA-CQuickCheck o
- BfA-Rechner &l § Zins (nominal 9] I0.000% pa Summe der Raten -500 £
Eibsctenplaner  FR Rentensteigerung |2.500% p.a Entnahme {monatlich I 1,40 €
Lebenserwartung
-~ Rentenbedarf = 3]
Fertenantnahme Eerlcksichtigung Steuer Ja -
~wermigensplaner  FE
ermbgensplaner light Steuersatz I*I 3.000%
[ Berufsunfahighet Ertragsanteil nicht lebenslang | m|
- Geldanlage 3] |
= Immohilie
B Linicitst £ Steuer Information
[ Produkds FH Bruttoentnahme 1€
=+ Fi it atik .
rermaheme | Ertragsanteil 17 .00%
Warten
Info
— - - P [E—— PR —
Abb. 6.6
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Auch in diesem Modul i st natherl ich Ar¢gckw?2rt

Klicken Sie einfach auf das unterstrichene Wort, dessen Wert Sie berechnet haben
wollen.

Zudem wird die die Summe aller Zahlungen fir die gesamte Laufzeit angezeigt
(inklusive einer eventuellen Rentensteigerung).

Sobald im Fel d dhSuncdensteersazilver 08bjeiagigelseh wurde,
wird die Steuer auf den Ertragsanteil mit bertcksichtigt.

Die fur die eingegebene Nettoentnahme notwendige tatsédchliche Bruttoentnahme
wird genauso wie der Ertragsanteil dargestellt.

Zum Schluss klicken Sie auf Grafik anzeigen. Es fahrt eine grafische Darstellung ab,
die das Startvermdgen und die Anzahl der Raten gegenuberstellt und den
Zinseszinseffekt veranschaulicht.

Praxisbeispiel

Ihr 35-jahriger Kunde mochte mit 65 in Rente gehen und aus einer
Leibrentenversicherung eine nominelle Rente in HOhe von 1.000,- G monatl i ch
erhalten. Wir rechnen mit einer Planungszeit bis 90. Der Kunde mdéchte zudem einen
Sicherheitspuffer in Ho6he von 50.000,- am Ende behalten. Wie hoch muss das
Startvermdgen bei 2,5% Rentensteigerung und 5% Anlagezins ohne Steuer sein?

Klicken Sie auf Startvermdgen
Ergebnis: 234.672,- 4 .

Mit Steuer: Wird Ihr Kunde im Ruhestand voraussichtlich einen Steuersatz in H6he
von 35% erreichen, geben Sie ein:

Steuer: ja
Steuersatz: 35%

Klicken Sie auf Startvermdgen

Ergebnis: 249.485,- 0 .

Das notwenige Startvermdgen liegt entsprechend hoher, da der Ertragsanteil in Héhe

von 18% der monatlichen Rente mit 35% zu versteuern sind, so dass flr eine
Nettoentnahme in H6he von 1.000,- U eine tats?cteln HileevonBr ut t o
1.067,- U notwendig ist.

Achtung!

1 Beachten Sie: Sie kbnnen eben nicht nur auf Startvermdgen, sondern auch auf
jedes andere unterstrichene Wort klicken.

1 In dem Beispiel wird ohne Inflation in der Ansparphase gerechnet. Dies lief3e sich
mit dem Modul Auf- / Abzinsen bewerkstelligen.

1 Sie konnen dieses Modul zusammen mit den Modulen Auf- / Abzinsen und
Sparen auch fur ein komplettes Altersvorsorgegesprach verwenden.
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6.1.7 Vermdgensplaner

Bernd W. Klockners und Dr. Kriebels Vermoégensplaner. Laut Fachpresse seit Mitte
2005 das Nr. 1 Modul in unserer Branche zur gemeinsamen Kundenberatung im
Altersvorsorgebereich!

Plant einfach, nachvollziehbar und hdchst wirkungsvoll die Vermdgenssituation im
Alter. Mit allen Funktionen, die im Verlauf eines Gespraches auftauchen mégen. Am
Ende des Gespraches konnen Sie in jedem Fall dem Kunden zeigen, welche
Sparrate zur SchlieBung der Licke notwendig ist. Ein ausfihrliches (und dennoch fir
den Kunden Ubersichtliches!) Gesprachprotokoll kdnnen Sie im Punkt 6 (Ergebnis)
ausdrucken.

Der Vermégensplaner setzt sich aus sechs Abschnitten zusammen:

1. Bedarf

2. Inflation

3. Entnahme

4. Vermdgen und Immobilie
5. Sparen und Investition

6. Ergebnis

Sie sehen unten die sechs Beratungsschritte aufgelistet. Fett markiert ist der Abschnitt,
in dem Sie sich aktuell befinden:

(T

1.Bedarf 2. Inflation 3.Entnahme 4. Vermodgen & Immobilie 5. Sparen & Investition 6. Ergebnis

Klicken Sie einfach auf den Schritt, in den Sie als nachstes gehen moéchten.

Abschnitt 1: Bedarf

Hier nehmen Sie Kundendaten auf (Geburtsdatum, Geschlecht etc.), erfassen die
Zusatzrente (= Rentenliicke), Entnahmezins und Reservevermaogen.

” |
Bitte geben Sie Ihr Geburtsdatum ein: 03.01.1974
Geschlecht manniich |
Wann mochten Sie aufhtren zu arbeiten? 67
Wie alt mochten Sie werden? 89 4‘
Wie hoch ist lhre gewinschte Zusatzrente (mtl. brutto)? 0€ Rentenbedart
Mit welchem Zins in der Entnahmezeit sollen wir rechnen? 400% p.a. zinsundRisiko
(nach Steuern)
Mochten Sie eine Reserve mit 89 behalten? Ja Nein  Reservevermogen
{ansonsten wird alles Kapital aufgebraucht) @ & 0€
Welches Vermogen zu Beginn der Rentenzeit ist notwendig? ? Rechnerﬂ
{ohne Inflation)
==
1.Bedarf 2. Inflation 3.Entnahme 4. Vermogen & Immobilie 5. Sparen & Investition 6. Ergebnis
Abb. 6.7
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Gehen Sie einfach nach dem vorgegebenen Schema vor.
AWi e alt m°cht émEnde dee Finarepladung). Higr beginnt bereits die
Beratung / der Verkauf!

Klicken Sie auf den Button "..." und zeigen Sie die realistische Lebenserwartung des
Kunden! Es hilft dem hier unglaubigen Kunden weiter! Mit neuer Sterbetafel
basierend auf statistischen Bundesamt und der DAV 2004R (=Deutsche
Aktuarvereinigung, Tafel aus 2004, Rentenversicherung).

Den Hilfetext im neuen Fenster AL e b e n s e r kibanent Siendgnfi Kunden ruhig
vorlesen. Hier hilft dann oft folgende Erklarung:

AEs geht hier, |ieber Kun dyeinesNeugelhotenenaoderd i e

eines heutigen Rentners, auch nicht um lhre personliche Lebenserwartung am
heutigen Tag, sondern um die Lebenserwartung, die Sie personlich voraussichtlich

Zzu Ruhestandsbeginn haben werden. i

Mit Schliel3en gelangen Sie zurtick in den Vermoégensplaner

AVi e hoch ist I hre gew¢gnschte Zusatzrente

Entweder der Kunde hat eine konkrete Vorstellung von dem, was er als Zusatzrente
haben mochte oder Sie helfen ihm, indem Sie auf Rentenbedarf klicken.

Damit wechseln Sie zum Modul Rentenbedarf, wobei hier Alter und Ruhestandsalter
ubernommen werden und direkt die zu versteuernden Anteile von verschiedenen
Rentenarten vorgeschlagen werden (siehe Kap. 6.1.5 Rentenbedarf).

Achtung! Die Zusatzrente wird im Abschnitt 1 noch in heutiger Kaufkraft
eingegeben!!!

Achtung! Im Modul Rentenbedarf wird die Rentenliicke nur fir das erste Jahr
ermittelt. Gehen Sie danach in den Vermogensplaner bleibt der reale Wert konstant,
was eine Vereinfachung darstellt und zu nicht unerheblichen Differenzen zu den
Ergebnissen des EINSeitenplaners fuhren kann.

Ein Beispiel: Rentenbedarfinheut i ger Kauf kraft 2.000

wird mit dieser realen Licke weitergerechnet. Was heil3t das fur die Inflation in der
Rentenphase? Nehmen wir eine Inflation in Hohe von 10% in 4 Jahren. Dann wirde
die L¢g¢cke von 1.000 0 auf 1.100 0 stei

Rente: 4.0A00QA0® G => LWenkaberdie gksetdlich® Reate sich

ni cht er heht, w¢erde die L¢egcke auf 1.200

berechnete Zielvermégen nach Inflation setzt eine der Kaufkraft nach konstante
Licke voraus, was einer Steigerung der Rentenanspriche im Ruhestand entspricht.
Erhohen sich diese Anspriche nicht, ist somit das berechnete Zielvermdgen im
Vermdgensplaner eher zu niedrig als zu hoch!

AMit welchem Zins sionl ldeenr wHEnrt nrachcnhenzeeni t( nac h

Wabhlen Sie einen realistisch niedrigen Zins: Im Alter mdchten die wenigsten hohe
Anlagerisiken eingehen. Zudem wird eventuell eine Steuer auf die Ertrage féallig.
Beachten Sie aber, dass die Steuer etwa auf Rirup-/Riester- oder Betriebsrenten
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oder auch Rentenversicherungen bereits im Modul Rentenbedarf bertcksichtigt
wurde. Das heif3t, bei diesen Produkten wird der Zins nicht versteuert, sondern nur
die Auszahlung (faktisch ist dies auch bei der Rentenversicherung der Fall). Daher
den Zins in Anormalerid H°he | alagsienlier:Aerder s b
ist die Auszahlung steuerfrei, dafiir aber der Ertrag nicht (= Zins). Bei einem solchen
Produkt musste also der Zins in diesem Eingabefeld entsprechend reduziert werden.

Ubrigens: Klicken Sie doch auf "Zins und Risiko" und spielen mit dem Schieber!
Besser noch: Lassen Sie den Kunden den Zins auswahlen, bzw. den Schieber
regeln.

AM°chten Sie eine Reserve mit ... behal ten?i
Hi er wird automatisch das Al ter aus dem Fe
Ubernommen. Geben Sie ein, wie viel Geld der Kunde zum Ende der Finanzplanung

noch Ubrig haben moéchte. Etwa als Reserve/Erbschatft etc.

Wenn Sie alle Felder im Punkt Bedarf ausgeflllt haben, klicken Sie auf den Button

Rechnen. Dami t zeigen Sie dem Kunden, Awel che:
Rent enzeit notwendig ist.n

Abschnitt 2: Inflation

Die Werte aus dem ersten Punkt ABedarf A wer
der Inflation hochgerechnet.

Mit Zusatzrente meinten Sie heutige Kaufkraft! 1756 €

Durch die Inflation muss die Zusatzrente mit 67 folgende Hohe haben: 3.870 € _]
Inflationsrate p.a.: 2,50%

Soll eine Geldentwertung tber die Entnahmezeit Ja Nein

bertcksichtigt werden? (d.h. ab 67) & o 25% pa.

Welches Vermogen zu Beginn der Rentenzeit ist notig? 858.900 € ‘ _Rgg;hng;ﬂ]

(mit Inflation)

N

1.Bedarf 2.Inflation 3. Entnahme 4.Vermdgen & Immobilie 5. Sparen & Investition 6. Ergebnis
Abb. 6.8

Il m ersten Feld AMit Zusatzrente meinten Sie
(ohne Inflation), den der Kunde monatlich entnehmen mochte (aus Bedarf
tbernommen).

Generell wird im Programm intern von einer Inflationsrate von 2,5 % p.a.
ausgegangen. Sie kénnen die Rate naturlich andern. Uber den Button "..." kénnen
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Sie die Hochrechnung der Inflation dem Kunden transparent machen. Auch ist dort
eine Grafik mit der Inflation der letzten 35 Jahre hinterlegt.

Tipp! Nehmen Sie keine zu hohen Inflationen. Dies tun nur unseriose Berater und
der Kunde wird misstrauisch 1 auch wenn er Ihnen das zumeist nicht sagt. Letztlich
wird die Ergebnissparrate am Ende der Beratung auch ohne hohe Inflation die
Moglichkeiten des Kunden ohnehin Ubersteigen.

Als nachstes kénnen Sie noch angeben, o b ei ne AGel dent wertun
Entnahmezeit beruicksichtigt werden soll (das hei3t ab 67) .MocAten Sie, dass lhre

Rente jedes Jahr mit 2,5% sinkt oder mdchten Sie eine gleich bleibende Rente, lieber
Kunde?i

Die meisten Kunden werden natirlich einen Inflationsausgleich wiinschen.

Klicken Sie auf Rechnen um zu zeigen, welches Vermdgen unter Beriicksichtigung
einer Inflation notwendig ist, um seine gewunschte monatliche Zusatzrente
entnehmen zu kdénnen.

Abschnitt 3: Enthahme

Was sind etwa solche Aweiteren Entnahmenn?

Klicken Sie bitte auf den Pfeil im unteren rechten Bildrand.

g Bruttoentnahme (ohne Inflation) 1756 €
Sollen weitere Entnahmen vor oder in der Rentenzeit Ja  Nein
beriicksichtigt werden? @« 6
Einmalige Entnahme Zusatzliche monatliche Entnahme fir einen begrenzten
Zeitraum
Zeile hinzufugen | Zeile hinzufugen |
Betrag Betrag
Alter| (heutige | Betrag Bemerkung Stat NG| (heutige | Betrag Bemerkung
KK) KK)
0e 0€ B weltreise X 72 0€ o€ ) studium Kinder x
67 0€ 0€ i Roadster X 67 |77 |0€ 0€ i Ausgaben Gesundheit (X
67 (D€ DE | Renavierung x| |67 |82 |D€ 0€ ] X
1.Bedarf 2. Inflation 3. Entnahme 4. ‘Vermoégen & Immobilie 5. Sparen & Investition 6. Ergebnis
Abb. 6.9

Auf der linken Seite kdnnen Sie einmalige Entnahmen eingeben, in der rechten
Tabellenhélfte kdnnen Sie zusétzliche monatliche Entnahmen eingeben, die nur fur
den angegebenen begrenzten Zeitraum gelten.

Startalter = Alter des Kunden zu Beginn der Entnahmen.
Endalter = Alter des Kunden, bis zu dem diese Entnahmen getatigt werden.

Beachten Sie: ab hier Alebend wir in der We
mit den tatsachlichen, nominellen Werten einzugeben.
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Zu diesem Zweck gibt es die RECHENHILFE, mit derer Sie auf einfache Weise die
heutigen Preise fir ein Kundenziel aufzinsen kénnen (i.d.R. mit der Inflationsrate).
Geben Sie einfach die Werte heutiger KK (=Kaufkraft) ein und klicken Sie danach auf
das Taschenrechnersymbol zum berechnen. .

Hinweis! Sof ern Sie unter ABetragf eine AOfA steh
gespeichert noch mit ausgedruckt. Das heif3t: Sie mussen die einzelnen Felder nicht
loscheniden Betrag auf AOA zu setzen, geng¢ggt

Abschnitt 4: Verm6gen und Immobilie

i‘ Verfligbares Vermogen mit 67 0€ _J
Immobilien 4‘
YWelches Vermogen zu Beginn der Rentenzeit ist notwendig? ? Rechnen

(vorhandenes Yermdgen und Zusatzentnahmen berdcksichtigt)

By

1.Bedarf 2. Inflation 3.Entnahme 4.Vermégen & Immobilie 5. Sparen & Investition 6. Ergebnis

Abb. 6.10

Unter AVer f ¢gbar es VekdméngSe rerfasaént welches Vefindgen in
Form von Einmalauszahlungen zum Ruhestandsalter des Kunden voraussichtlich
vorliegen wird, sofern die dazugehdrigen Sparprozesse wie geplant weitergefihrt
werden (etwa laufende Lebensversicherungen, Erbschaften etc.). Monatliche
Zuflisse erfassen Sie besser im Modul Rentenbedarf (Abschnitt 1).

Auch hier sind die Button "..." sehr hilfreich.

Klicken Sie auf den Button, um einzelne laufende Vertrage/Versicherungen erfassen

zu k°nnen. Si e sehen hi erVerthé&ansplamet leir shcthi ewdn dz
A/ermdgensplanerfi . Letzteres wer de | hnen hier di e
ermoglichen!

Anhand der Rechenhilfe kdnnen Sie eine sehr genaue Abschatzung berechnen, falls
dem Kunden keine Unterlagen mit der Ablaufleistung des Sparvertrages vorliegen.
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Wichtig! Alle hier einzugebenden Werte werden auf das Ruhestandsalter (z.B. 67)
bezogen. Werden Gelder vor oder nach dem Ruhestandsalter fallig, muss
entsprechend auf- bzw. abgezinst werden, was in den Rechenhilfen automatisch
geschieht (s. Praxisbeispiel).

Praxisbeispiel fur Abschnitt 4 (ohne Abbildung)
Ihr 35-jahriger Kunde spart seit 15 Jahren.

Alter der Kunden: 35, Ruhestandsalter: 67. Eine bestehende LV der Allianz lauft seit

Alter 22. Sparrate: 51,- 0 mt | . ohne Dyn &miskendet dé& WVelteah) t e r :

schon 5 Jahre vor dem Ruhestandsalter.

Klicken Sie auf Vertrag wird vor oder mit ... fallig.

Eingaben:

Startalter: 22

Zielalter: 62 (Endalter)

Startvermogen: 0 ( = der Wert der LV zum Startalter)

Sparrate: 51,-

Beitragszahldauer: 40 Jahre

Zins: 4,5% (hier ist der Nettozins gemeint. 4,5% ist also die aktuelle Obergrenze 1
klicken Sie fur weitere Informationen mit der rechten Maustaste auf Zins)

Dynamik: 0 % p. a.
Ausgabeaufschlag: 0%
Zahlweise: 1/12
Grenzsteuersatz: egal, weil
zu versteuernder Anteil: 0 %

Klicken Sie auf Endwert mit 62.
Endwert mit 62: 68.655,- U

Klicken Sie nun auf den Weiter-Pfeil, um den Endwert auf das Rentenbeginnalter 67
aufzuzinsen.

In den Feldern Zins und Jahre bis zum Rentenalter sind die Werte jeweils schon
vorgegeben. Den Zins kdnnen Sie unter Datei - Einstellungen andern. Die Anzahl der
Jahre wird jeweils aus dem Auszahlungsdatum und dem Rentenbeginn ermittelt.

Klicken Sie auf Endwert mit 67.
Endwert: 83.530,- U

Mit zurtck gelangen Sie wieder zuriick zum vierten Abschnitt. Hier wurde der
Endwert schon beim jeweiligen Vertrag Ubertragen.

hnliches gilt f¢r den Punkt Al mmobili
erfasst werden sollten. Das heif3t: eine eigen genutzte Immobilie sollte hier i. a. nicht
erfasst werden.

Den Abschnitt 4 der Beratung beenden Sie durch das Klicken auf den Rechnen i1
Button.

Das Ergebnis ist das zum Ruhestandsalter notwendige Brutto-Zielvermogen.
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Abschnitt 5: Sparen & Investition

.61 Verfiigbares Vermogen mit 67 83530 € _J
immobilien 0€ .|
Welches Vermogen zu Beginn der Rentenzeit ist notwendig? 775400 € LRQ?D!!QE

(Vorhandenes Vermégen und Zusatzentnahmen beriicksichtigt)

(Ansparphase) p.a. 0,00% .

{Kosten: 1,00% p.a.) — Cost Average

Qy@ Anpassung der Sparrate p.a. 0,00%

Welche Sparrate ist monatlich daftr notwendig?

1. Bedarf 2. Inflation 3. Enthahme 4. Vermogen & Immobilie 5. Sparen & Investition 6. Ergebnis
Abb. 6.11

Nach Eingabe von Anlagezins, Dynamik und eventuelle Einmalanlage zeigt ein Klick
unten rechts auf den Rechnen-Button die monatliche Sparrate an, die notwendig ist,
um die Rentenliicke zu schlieRen.

Der Kunde kann hier auch seine mogliche monatliche Sparrate vorgeben, worauf Sie
dann auf Einmalanlage zu Beginn der Ansparphase oder auf Dynamik klicken.
Insbesondere letzteres wird viele Kundengesprache positiv beenden und direkt
wieder einen Check-Up-Termin im nachsten Jahr avisieren, in dem das Thema
Dynamik angesprochen werden kann.

KIl'icken Sie jetzt i n der ob &undenspeichern §t e Dauf

grundsatzlich alle Felder des Dr. Kriebel Beratungsrechners abgespeichert werden
(auch die von anderen Modulen) sollten
damit Sie bei einem spateren Aufruf noch wissen, dass Sie in diesem Fall mit dem
Modul Vermdgensplaner gearbeitet haben. Auch sollten Datum und Kundenname im
Dateinamen erscheinen (siehe auch 7. Ausdruck).
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AbschlieRend klicken Sie auf den Abschnitt

6. Ergebnis

i] Bruttoentnahme 1.756 € @
(ohne Inflation)
Notwendiges Vermogen mit 67 300.000€ [/
(ohne Inflation)
Notwendiges Vermogen mit 67 858.900 € Q’
(mit Inflation)
Vorhandenes Vermogen mit 67 83530 € E
Notwendiges Vermogen mit 67 775400€ [/

(Vorhandenes Vermogen und Zusatzentnahmen beriicksichtigt)

Anlagezins nach Steuern p.a. 7,00%

Einmalanlage zu Beginn der Ansparphase 5.000 €

Dynamik p.a. 5,00%

Notwendige Sparrate 345 € z

{monatliche Rate im ersten Jahr)

v
1.Bedarf 2. Inflation 3. Entnahme 4. Vermoégen & Immobilie 5. Sparen & Investition 6. Ergebnis Ende
Abb. 6.12

Fragen Sie jeweils, ob der Kunde sich an die einzelne Werte erinnert bzw. ob er die
Ermittlung der Werte verstanden hat.BeLassen
jedem "ja" klicken Sie auf das leere Kastchen, welches dann abgehakt wird. Danach

folgt jeweils der nachste Punkt. Ansonsten gehen Sie udber die untere
Navigationsleiste direkt in die entsprechenden Punkte, um offene Fragen zu klaren.

Das notwendige Vermdgen mit 67 wird in Einzelfallen leicht aufgerundet!

Zum Ausdrucken der Ergebnisse klicken Sie auf das Druckersymbol (oder
exportieren nach Word bzw. PDF). Sie sehen jetzt die Druckvorschau. Auf Seite 1
sehen Sie die ausformulierte und mit Erklarungen versehene Darstellung. Durch
Klicken mit der rechten Maustaste kbnnen Sie vorblattern (auf Seite 2 sehen Sie die
tabellarische Auflistung). Zum Ausdrucken klicken Sie nun nochmals mit der linken
Maustaste auf das Blatt. Sollten Sie nicht ausdrucken wollen, driicken Sie die
AEsc-apetefi ganz |links oben auf | hrer Tastatu

Auf lhre Frage nach der Produkt-Umsetzung wird der Kunde haufig sagen:

Al ch ¢ bier g moch mal . i

Nicht nur in diesem Fall sollten Sie auf den rechten der am Ende erscheinenden
Pfeile klicken (Weiter-Pfeil).

Jetzt klicken Sie auf das erscheinende Wort Warten.

Dies ist eine Verkniupfung zu dem Modul Warten (siehe Modul 6.11). Vorteil: Die
Daten aus dem Vermdgensplaner werden tibernommen.

Fur erfolgreiche Nutzer ist dies ein absolutes Pflichtmodul! Der schnell entschlossene
Kunde wird sich bestétigt finden, der zbgernde wird einen Abschlusstermin mit lhnen
vereinbaren.
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Fur die schnellen Kunden, die direkt einen Abschluss erwégen, steht lhnen am Ende
das Modul Schichtenrechner zur Verfigung. Klicken Sie auf Welche Schicht. Die
Daten werden nun aus dem Vermdgensplaner entnommen. Uberpriifen Sie
nochmals die Eingaben des Schichtenrechners und berechnen Sie anschlieRend die
optimale Aufteilung der ermittelten Sparrate des Vermogensplaners.

Sie werden sehen: Konsequentes Nutzen des Vermdgensplaners erzeugt bei Ihnen
und beim Kunden Sicherheit, ein gutes Gefuihl und somit geringere Stornoquoten
verbunden mit mehr Empfehlungen und schlief3lich: H6here Abschlusssummen,
verbunden mit héheren Abschlussquoten.

Praxisbeispiel fir den Vermdgensplaner

Ihr 35-jahriger lediger Kunde (Einkommen brutto: 30.000,- U , keine Kinder),
nichts mehr fir seine Altersvorsorge tun zu mussen, da er in einer eigengenutzten
entschuldeten Immobilie wohnt und zudem seine Eltern in einem eigenen Haus in

der Nahe von Detmold wohnen, das er als Einzelkind einmal erben wird und dessen

heutigen Wert er auf etwa 350.000,- U schatzt.

Zeigen Sie ihm die Wahrheit!

Abschnitt 1:

Alter: 35, Ruhestand: 67, jetzt fangt der Verkauf schon an. Seine Lebenserwartung
(Button "..."): 91!

Zusatzrente: Mit Klick auf Link "Rentenbedarf" sind Sie im diesem Modul. Hier in der
Tabelle "gesetzliche Rente" auswéhlen und dann im neuen Fenster auf das Modul
BfA-Rechner klicken.

Wenn Berufsstart = 20, Einkommenssteigerung = 2%, verdient der Kunde etwa

1557-0 netto und erh?&]lt realistisch von der
brutto 688,- U ! Ge h e n zufick eviedari ztt Rentenbedarf. Sonstige Einkommen
gibt es nicht.

Klicken Sie direkt auf Rentenliicke brutto. => Licke = 1.954- 0 (sof ern neu
Produkt mit 17% zu versteuern ist)

Mit zurtick wieder in den Vermogensplaner! Nun wird die Licke wieder nominal
angegeben, alsonurnoch886,-0 Zusatzrente (L¢cke).

Zins in der Entnahmephase =4,0% netto. Reservevermdgen = 10.000,- U .
E Zielvermdgen = 168.300,- U

Abschnitt 2:
Beide Phasen 2,5% Inflation ergibt ein Zielvermdgen in H6he von 481.600,- U .
Ubrigens sehen Sie hier wieder die Rentenliicke von 1.954,-0 nach | nfl ati on.

(Ihr Kunde wird langsam demdiitiger...)

Abschnitt 3:
Der Kunde plant mit 67 eine Weltreise: heutige Kaufkraft: 45.000,- U, aber in 32
Jahren Wert = 99.170,- 4 .

Abschnitt 4:
Keine vorhandene LV. Aber eine Immobilie. Hier zeigen Sie dem Kunden, dass ihm 3
die entschul dete eigengenutzte I mmobilie Anr

unverandert, es sei denn, er modchte die Immobilie mit 67 verauRern. Dann musste er
aber zur Miete wohnen, was wieder die Rentenliicke erh6hen wirde ...
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~

Mber das Haus meintdeeKundE.l t ern. . . f
Alter des Vater: 65, Alter der Mutter: 59.

Wahrscheinlichkeit, dass mindestens eines der Elternteile ein Pflegefall wird?

Etwas Uber 50% (dafir gibt es kein Modul, diese Zahl sollte man einfach im Kopf
haben!). Das Modul Lebenserwartung zeigt: Die Mutter lebt statistisch noch etwa 30
Jahre. Ein Pflegefall kostet monatlich in heutiger Kaufkraft mindestens zusatzlich
2.000,- U . Bar wert @)srethe éviodul Rarttehemtnahme bei 30 Jahren
monatlicher Rente mit 4,5% Zins und 2,5% Rentensteigerung): 540.000,- U .

Damit ist das Haus, selbst wenn es sich in dieser strukturschwachen Gegend im
Wert sehr positiv entwickeln sollte, aufgebraucht.

Ach ware unseris, lieber Kunde, wenn wir das Haus lhrer Eltern mit einplanen
we¢rden. M chten Sie das dennoch tun?n
Der Kunde sieht ein, dass er besser ohne das elterliche Haus plant.

Also: Kein Verflgbares Vermoégen mit 67, keine Immobilie
E Zielvermdgen = 580.800,- U

Abschnitt 5:

Bei einem Anlagezins von 4,0% pa. benétigt Ihr Kunde zur SchlieBung der
Rentenliicke eine monatliche Sparrate in Hohe von 900,- U.

Erh6ht man den Zins auf 6,50%: 553,- U .

Das ist dem Kunden zu viel! Er schafft nur 150,- 0. Diesen Wert geben Sie ein,
klicken auf Dynamik und ermitteln 9,32%.

Aa missen wir uns, lieber Kunde, dann nachstes Jahr noch einmal
zusammensetzen. i

Abschnitt 6:

Marf ich die Werte zu | hrer Sicherheit
Danach haken Sie alles ab. Am Ende speichern Sie und wechseln in das Modul
Warten.

Sie werden sehen: Der Abschlusstermin wird in wenigen Tagen stattfinden!

Unterschiede Vermdgensplaner und EINSeitenplaner

Vermogensplaner EINSeitenplaner

Zahlen Grafik

Mehrere Seiten mit gewisser Ablenkung | Alles auf einer Seite

Hoheres Beratungstempo (ca. Faktor 2)

Auch fir Paare

Alles inklusive: Schichten, Steuer.
Die Notwendigkeit von Versicherungen i
kann ¢ber AAusgaben

Umfangreiche Dokumentation in der
Maximalversion
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Unterschiede in den Berechnungen EINSeitenplaner und Vermégensplaner

EINSeitenplaner

Vermogensplaner

Erfassen Sie im EINSeitenplaner etwa
eine BfA-Rente, dann kdnnen Sie die

Dies ist im Vermogensplaner nicht
maoglich. Hier wird fest vorausgesetzt,

dass die im ersten Jahr ermittelte
Rentenlicke in  heutiger Kaufkraft
konstant bleibt

Rentensteigerung ab  Rentenbeginn
erfassen.

Im EINSeitenplaner wird bei der | Dies ist beim Vermdgensplaner nur der
Berechnung der Sparrate (gelber | Fall, wenn Sie dies ausdricklich
Kasten) automatisch ein Kostenanteil | eingestellt haben.
von 15% p.a. von der Rendite
abgezogen

€ und andere Details
Achtung! Wegen dieser hier aufgefuhrten unterschiedlichen

Rechenvoraussetzungen ergeben Vermdgensplaner und EINSeitenplaner auch
voneinander abweichende Ergebnisse!

6.1.8 Vermogensplaner light

Der Vermdogensplaner light ist die "abgespeckte" Version des normalen
Vermogensplaners (s. voriges Kapitel). Hier sind weniger Angaben méglich und es ist
fur das schnelle Rechnen gedacht. Mochte ein Kunde nur einen groben Uberblick
oder haben Sie es mit einem "nackten" Kunden zu tun, so ist dieses Modul dem
normalen Vermogensplaner vorzuziehen. Das Modul ist auf einer Seite zu fillen,
jedoch auch in Einzelschritten auszufuhren.

Geburtsdatum 03.01.1974 Alter 35

Geschlecht mannlich - Lebenserwartung mit 67 91

Ruhestandsalter 67

Finanzplanung bis 89

Gewlinschte monatliche Rente 8906 € Rentenbedart = Entnahme mit 67 1974 €

(in heutiger Kaufkraft, zustalich 2u im

e e P ety

Anl i h St a. 9

R tetempa e

Reservevermdgen ais pufer 10.000 € 128753 €

(in heutiger Kaufkraft)

Inflationsrate/Rentensteigerung p.a. [2,50% /|0,00% 283740 €

Vorhandenes Yermaogen 0€

Wertentwickl 9

fiir ?om?nqenelsc\&#ﬁr;g bis Ruhestand 0100 :

(Durchschnittswert nach Steuem)

Verfiighares Vermogen mit 67 0€ Zielvermogenmit 67  283.740€

Dynamik Sparrate 0%

Anlagezins nach Steuermnp.a. = 0,00% .

‘nominal) bis 2um Ruhestan ! N i d 8 t

il e oo oy 004€ S

I~

Abb. 6.13
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In Abb. 6.13 erkennen Sie, dass auf der linken Seite des Moduls jeweils die
Eingaben getatigt werden. Auf der rechten Seite werden jeweils Zahlen berechnet,
welche Sie Schritt fur Schritt dem Kunden mitteilen. Das Modul ist so aufgebaut, dass
Sie Schritt fur Schritt zum Ziel - der notwendigen Sparrate - geleitet werden. Jeder
Schritt ist mit dem "Weiter-Pfeil" zu bedienen. Mochten Sie direkt die Gesamtmaske
wie in obiger Abbildung sehen, so klicken Sie auf den "Nachste-Szene-Pfeil".

Im nachfolgenden Beispiel gehen wir Schritt fir Schritt vor.

1. Schritt:
Geben Sie das Geburtsdatum, Geschlecht und das gewlinschte Ruhestandsalter des
Kunden in die Felder ein. Klicken Sie danach auf den "Weiter-Pfeil".

2. Schritt:

Nach dem 1. Schritt wird im rechten Teil das Alter angezeigt. Mit Klick auf den Button
"Rechnen" wird die Lebenserwartung ermittelt. Fragen Sie den Kunden nun, bis
wann die Finanzplanung erfolgen soll und tragen Sie das Alter in das Feld ein.

3. Schritt:

Geben Sie nun die gewinschte monatliche Rente ein. Achtung: Diese wird in
heutiger Kaufkraft eingegeben. Sie kénnen auch auf den Link "Rentenbedarf" klicken
und im Rentenbedarfsrechner den notwendigen Betrag ermitteln.

Geben Sie danach noch den Anlagezins nach Steuern ein, sowie ein
Reservevermdgen am Ende der Ruhestandszeit. Klicken Sie dann auf den Button
"Rechnen”, um das Zielvermdgen mit dem Ruhestandsalter zu ermitteln.

4. Schritt:

In diesem Schritt geben Sie die Inflation bis zum Renteneinstiegsalter ein, sowie
danach noch folgende Preissteigerungsraten, die in der Rentenzeit mit jahrlichen
Rentensteigerungen ausgeglichen wird. Berechnen Sie danach wiederum das
Zielvermdgen mit dem Renteneinstiegsalter.

5. Schritt:

Im 5. Schritte gehen Sie in die vorhandenen Vermdgenswerte tber. Besteht ein
Vermoégen zu Beginn des Ansparzeitraums, dann geben Sie es bei "Vorhandenes
Vermogen" vor. FUr das vorhandene Vermdgen kénnen Sie einen separaten
Anlagezins nach Steuern in das Feld "Wertentwicklung" eingeben.

Nun gqilt es schon aktive Sparvertrage zu bertcksichtigen. Also alle
Altersvorsorgebetrage, die mit Beginn oder kurz vor Rentenbeginn ausgezahlt
werden. Sind mehrere Betrdge zu berlcksichtigen, so kénnen Sie diese einzeln in
eine Liste eingeben und aufsummieren. Nutzen Sie hierzu den Link "Langfristige
Sparprozesse".

Berechnen Sie danach wiederum das notwendige Zielvermbgen mit dem
Renteneinstiegsalter. Durch die eingegebenen Vermdégenswerte verringert sich
dieses.

6. Schritt:

Im letzten Schritt ermitteln Sie die Sparrate. Geben Sie eine Dynamik der Sparrate
vor, sowie den Anlagezins nach Steuern. Berechnen Sie dann in der rechten Spalte
die notwendige monatliche Sparrate.

Der Vermogensplaner light eignet sich insbesondere fir das schnelle Rechnen.
Stehen Sie unter Zeitdruck, so eignet sich der Vermogensplaner light. Mochten Sie
oder eher lhr Kunde eine ausfuhrliche Beratung, so sollten Sie besser den
Vermdogensplaner nutzen!
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6.2 Berufsunfahigkeit
6.2.1 BU-QuickCheck

Einfache und hochst wirkungsvolle BU-Liuckenberechnung fur Angestellte /
Arbeitnehmer. Liegt der Bescheid vor, kdnnen die vorhandenen Entgelt-Punkte auch
direkt eingegeben werden. Bei Aufruf aus BU-Beratung kann das Ergebnis direkt
zurlck in das Modul BU-Beratung Ubernommen werden. Details insbesondere zu
Rentenpunkten - siehe den Hilfetext zum Modul BfA-Rechner.

Klicken Sie nach der Eingabe der Kundendaten auf den Button Rentenlicke und der
Kunde wird Uberrascht sein! (Abb. 6.14)

Zum Schluss sollten Sie das Ergebnis auch noch grafisch in einem Saulendiagramm
darstellen (auf Weiter-Pfeil unten rechts klicken).

Achtung!
Hier wird die teilweise Erwerbsminderungsrente nach neuem Recht berechnet. Bei
voller Erwerbsminderung verdoppelt sich der Rentenanspruch.

& Favoriten

A Realistische Abschéatzung der Erwerbsminderungsrente fiir Angestelite/Arbeitnehmer

[+ Altersvorsorge @

uaJyejSne}-ua nuay

£ Berufsunfahigket Alter 35 Familienstand Ledig v
BU-QuickCheck Berufsstartalter [ 20 Kinderzahl [ o
BU-Beratung
Humankapital B[ut:tzoelarrﬂio_rrnmsnnpaasuw_r g 30.000 € Kirchensteuersatz 0,0% v

& Geldanlage 23] : ) ) ' )

B Immobilie Entgelt kte vorhanden 0

[ Liquiditat / Steuer ;é.—l‘;:— = :;;

[ Produkte 23]

& Finanzmathematik 23]

v Nettoeinkommen monatlich 1574 €
Info (Eingabe = 0: Wert wird berechnet)
420 €
1154 €
Abb. 6.14
Achtung!

Die BU/EM-Rente fallt i. a. geringer aus als bei den bekannten Schall6hr-
Drehscheiben. Im BfA-Rechner und im BU-QuickCheck werden die bisher
erworbenen Punkte (sofern nicht eingegeben) anhand einer Lebenslaufdatenbank

ermittelt, d. h. es wi We vid PunkteFhateeip dneutb 85a nt wo r t

jahriger, der mit 20 Jahren angefangen hat zu arbeiten und heute 30.000,-0 br ut t o

p.a . verdient, bi sher durchschnittlich
seit Berufsstartalter an konstanten Einkommen ausgegangen.
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6.2.2 BU-Beratung

Das Modul BU-Beratung ist ein selbsterklarender, anschaulicher und interaktiver
Film.

Zeigen Sie Ihrem Kunden die Art der Leistungen von BfA / LVA und die
entstehenden Licken bei Erwerbsminderung heute und im Alter!

Hinweis! Idealerweise sollten Sie diesen Film lhrem Kunden nach dem Modul 6.2.3
Humankapital zeigen.

Szene 1: Gesetzliche Versorgung (teilinteraktiv)
Anfangs geben Sie bitte das jahrliche Bruttoeinkommen des Kunden ein (Abb. 6.15).

Anschliel3end klicken Sie auf den Weiter-Pfeil und erklaren jeweils die weiteren
Aspekte.

Am Ende haben sich die Blocke zu einer Ubersicht aneinander gereiht (Abb. 6.16).
Machen Sie sich mit den Inhalten gut vertraut, um auf entsprechende Fragen des
Kunden antworten zu kénnen.

Gesetzliche Vorsorge

19,9 % des Gehaltes
max. aus 64.800 €
12.895 -€pa.
(Hochsthetrag)

Bruttoeinkommen /

30.000 -€pa

B Krankheit Unfall
NP Kot Unal

Abb. 6.15
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Gesetzliche Vorsorge

BfA - LVA

BfA - LVA

Zusammenfassung

19,9 % des Gehaltes
max. aus 64.800 €
12895 -€pa.
(Hochstbetrag)

Bruttoeinkommen

th
o
{d

Berufsunfahigkeitsrente (BU)
(nur falls ver 02.01.1961 geb.
< 6 Stunden taglich

"in zumutbaren Berufen”
(="Berufsschutz")

Seit 01.01.2001
JErwerbsminderungsrente (EM)

teilweise 3-6 Stunden tgl.
voll: 6 Stunden tgl.

auf dem aligemeinen Arbeitsmarkt
{="Berufsschutz gestrichen”)

Witwen-/ Witwerrente
(groRe ca. 55%, kleine 25%
der vollen EM

2x 2.985€ p.a.

Voraussetzungen

* Wartezeit 80 Monate
* 3 Jahre Pflichtbeitrag in
den letzten 5 Jahren

Rentenleistungen

* vor 02.01.1961 geb.
Bei BU: 50% Rente bei
voller EM: 100%-Rente
{ BURente bis 2001:
B87% 1)

7% 1)

* nach 01.01.1861.:
teilweise EM: 50%-Rente
volle EM: 100%-Rente

* BU -/ EM-Renten bis 87

* Bei Renteneintritt mit 83:
14,4% Minderung

* grofie Witwenrente nur ab
47 oder mit Kind

falls Kriterien fur volle EM erfalit:
100% der EM-Rente
Bei 8U: 50% der JIM-Rente

teilweise: 50% der EM-Rente
voll: 100% der EM-Rente

kleine: 25% der EM-Rente !
grofe: ca. 55% der EM-Rente

I5i . Al h EM ab 67
Arbennehmer und Ycksenemne l,:::r:»::t:on:;ch wiea
Arbeitgeber volie EM-Rente
zahlen jeweils 50% = -
" &«
2x 2.985€p.a. Altersrente =
‘\| Krankheit Unfall

Abb. 6.16

Nun konnen Sie weitergehen auf den Link "Krankheit Unfall".

Szene 2: Sicherung des Einkommens (teilinteraktiv)

Sollten die ersten bewegten Krankheits- und Unfallbilder auf Sie storend wirken,
kénnen Sie direkt auf "Sicherung Einkommen" klicken. Bedenken Sie aber: Bilder
sagen mehr als Wor t e . Das gilt besonders hier

mag zeigt letztlich nur, dass jedem von uns Gefahren drohen, die wir nur allzu gerne

ignorieren.

Bei etwa der Halfte dieser Szene i nach der Anzeige der ersten Licke - erscheint
der Button BU-QuickCheck. Klicken Sie darauf, um sehr schnell die BU-Rentenliicke
auszurechen (fur die teilweise Erwerbsminderung nach neuem Recht i siehe 6.2.1
BU-QuickCheck).

Zurtck in die Szene 2 der BU-Beratung gelangen Sie wie immer tber zurtick. Die
BU-LlUcke wurde jetzt auch Ubernommen, so dass auch diese Beratungsszene
individualisiert ist.
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Sicherung des Einkommens L
Zwei Moglichkeiten :

Sie arbeiten bis 65

Privat - e
...nicht voll" durch
ohne Wartezeit

50% arbeitsunfahig == Volle Rente

Sonstiges:
Betrieb,
Praxis,
Kanzlei,
Beteiligungen
Btriebl. AV

Ihr Arbeitgeber
zahit
100%

festverz.
Wertpapiere
(LVIRV)

Aktien
Unbedingt (Fonds/
Infiation  Fonds-Rente)

Kranken- a

' ' |versicherung _,_
u zahit Liigke ! ca 1154 2640438603 £\
fur
einige
Monate

Immobilien

BfA /LVA
BfA/LVA! | BIA/LVA/
60 Monate Wartezeit Versorg.- Versorg -

3 Jahre Beiirag in den letzien 5 Jahren Werk werk

6 Wochen

Startalter: Ruhestandsalter:
35 65
Krankheit Unfall }\l
Abb. 6.17

Uber den Link "Krankheit Unfall" kommen Sie jeweils zuriick in die erste Szene.

6.2.3 Humankapital

Das Modul Humankapital ist der perfekte Einstieg zu einer BU-Beratung bzw. die
ideale Motivation, um Gberhaupt mit dem Kunden einen BU T Termin zu vereinbaren!

Dieses Modul berechnet aus dem aktuellen Einkommen das aktuelle Vermégen, das
der eigenen Arbeitskraft entspricht (in heutiger Kaufkraft). Verdeutlichen Sie dem
Kunden den Wert einer BU - Absicherung, insbesondere einer Beitragsbefreiung von
Sparprozessen, die Hohe einer notwendigen Risiko - LV oder die Wichtigkeit einer
Unfall - oder Krankentagegeldversicherung!
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Wieviel ist Ihre Arbeitskraft wert?

Alter | 26 Ruhestandsalter 67
Einkommen | 30000€ pa. Inflationsrate 25% pa.
Steigerung Arbeitseinkommen | 2,000%
Yorhandenes Yermogen | 10.000 € ' Humankapital 1212523 €
1.212.523
10.000 €
Vorhandenes Humankapital
Vermogen
Abb. 6.18

Hinweis! Das vorhandene Vermégen dient hier nur zur Veranschaulichung!
Anderung des Wertes andert nichts am Humankapital.

Das Ruhestandsalter wahle man besonders bei jingeren Leuten nicht zu niedrig.
Eingaben von unter 60 Jahren sollten gut begrindet werden.

Klicken Sie zum Schluss auf den Button Humankapital (Wert seiner heutigen
Arbeitskraft).

Das Humankapitallasst sich auch als Ruckkaufswert einer Leibrente verdeutlichen
(H6he: Bruttoeinkommen 1 Steuerzahlung + Arbeitgeberanteil von (Rente,
Krankenversicherung ohne Krankentagegeld, Pflege) 1 Arbeitsnehmeranteil
(Arbeitslosen-Versicherung, Krankentagegeld).

Naherungsweise: Bruttoeinkommen x 1,10 i Steuerzahlung. Oder ganz vereinfacht:
nur das Bruttoeinkommen. Dauer der Leibrente: bis Ruhestandsalter.

Veranschaulichen lasst sich das Humankapital auch mit der Ablosesumme beim
F u C b aNehn. Sie,Aieber Kunde, ein FulR3baller waren, wie hoch ware denn dann
|l hre Abl °sesumme?i

Auch in diesem Modul ist eine Grafik enthalten (Grafiksymbol in der Shortcut-Leiste),
die den Unterschied vom vorhandenen Kapital zum Humankapital zeigt. Diese
Gegenuberstellung zu zeigen, ist in diesem Modul besonders wichtig, denn:

T ¢ber 70% der Haushalte haben ei ne Hausr
Ver m°genhf) , d. h. das Hol zbei n dsemendt uhl s
T ¢ber 70 % der Aut of ahrer ei ne Teil kask

Ver m°®geni)
1 aber unter 25% der Erwerbstatigen haben ihre eigene Arbeitskraft abgesichert
(= AHumankapital i)

© GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH 65



Insbesondere bei jungeren Kunden stellt das Humankapital aber den mit Abstand
grol3ten Vermdgensposten dar. Dieser sollte entsprechend abgesichert werden!

Praxisbeispiel

Ihr 35-jahriger Kunde kommt zu lhnen wegen eines Hausratschadens. Nach der

(eher lastigen) Regulierung gehen Sie in die Initiative und zeigen ihm, dass seine
Arbeitskraft 40 x h°her i1 st als derSollehausr at
wir, lieber Kunde nicht einmal Gber Ihr Humankapital sprechen?ii

Auf diese Weise wird der Kunde sehr bereitwillig und von sich aus nach weniger als
zwei Minuten eine Vereinbarung zu einem BU-Termin winschen.

6.3 Geldanlage

6.3.1 Cost Average Effekt

Lohnt regelmafiiges Aktiensparen? Mit dem Modul Cost Average Effekt (positiver
CAE) kbnnen Sie es zeigen!

Oder auch: wie wichtig ist das Ablaufmanagement in der Entnahmephase (negativer
CAE). Nach dem Interesse weckenden Vorfilm gehen Sie auf eine vorgegebene
Aktienkurve.

Szene 1: Der Vorfilm (Autofahrt)
DAUER: MIT ERLAUTERUNGEN ETWA EINE MINUTE

Sie kbénnen den Vorfilm Uberspringen, indem Sie direkt zu Beginn unten rechts auf
"Chart" klicken.

Klicken Sie auf den Weiter-Pfeil, um dem Kunden in bewegten Bildern und bewusst
ohne Zahlen in die Materie einzuftihren.

Mustertext fir den Vorfilm

fStellen Sie sich vor, Sie fahren mit dem Auto von KéIn iber Hannover nach Berlin.
Beide Strecken betragen 300 km. Die erste Strecke fahren Sie mit 150 km/h, dann
nur noch 50 km/h. Wie hoch ist die Durchschnittsgeschwindigkeit? Man maéchten
meinen, die Mitte, d.h. 100 km/h. Man kann aber leicht nachrechen: Es sind nur 75

km/h. Nun ersetzen Si e doch einmal Akm/ hd durch AEuro
Sie flr eine Aktie nicht mehr 100,- U , sondern fawrbeamahhl e/n5, m¢ s s
W¢rde |1 hnen das gefallen, | ieber Kunde?n

Lassen Sie den Kunden Ajafi sagen!

AJnd das geht! Mathematisch ist das exakt der Hintergrund vom Cost Average Effekt:
der so genannte harmonische Mittelwert. Jetzt schauen wir uns mal so eine
Aktienkurve an.i

Klicken Sie auf "Chart". Nun erscheint eine Aktienkurve, in der eine bewegte Kugel
entlang der Kurve lauft, wenn Sie auf den Weiter-Pfeil klicken.
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Aun schauen wir uns einmal so eine typische Aktienkurve an. Es wird ja immer
gesagt, es ginge nur aufwarts, aber es kann ja mal, wie hier in dem grauen Kreis
angedeutet wird, auch einige Jahre ausschlief3lich eine Seitwértsbewegung geben.
Das konnen ja auch funf oder sogar zehn Jahre sein! Also, wie sieht die Situation fur
Sie, |ieber Kunde aus, wenn die Kurse nur sc

Szene 2: Statische Aktienkurve

Die nun folgende Aktienkurve zeigt, dass sich regelméRiges Sparen lohnt. Seien Sie
sich sicher: Am Ende 19 statt nur 15 Anteile zu besitzen, klingt fir den Kunden zu
schon, um wahr zu sein. Daher sollten Sie unbedingt zum interaktiven Teil
weitergehen! Klicken Sie auf "Chart individuell”.

Szene 3: Interaktive Aktienkurve

Klicken Sie auf den Weiter-Pfeil und wahlen Sie, ob Sie dem Kunden die Folgen von
Ansparen (positiver CAE) oder Entnahme (negativer CAE) zeigen mochten. Wahlen
Sie zun&chst Ansparen und gehen weiter.

Jetzt zeichnen Sie durch das Ziehen der griinen Regler eine (von lhnen zuvor in
Abwesenheit des Kunden gut eingelbte!) beliebige andere Aktienkurve.

Wichtig: lhre Aktion muss betont gelassen wirken! Nur dann entsteht der
gewdilnschte Eindruck.

Unten werden die gekauften Anteile und nach einem Klicken auf den Weiter-Pfeil der
Verkaufserlds angezeigt.

Mustertext
ANir gehen jetzt noch einen Schritt weiter und sagen: Am Ende verkaufen Sie in
jedem Fall mit 5% Verlusti . ASehen Si e, | i eber Kunde, Wi C
schwankt. Dann klappt das. Je mehresschwankt , dest o besser fg¢r S
v
Gespart werden 5 x 300 € = 1.500 €
Aktienkurs
B 162
150 == i
R 4o Verkaufserlos
100100 9% 2.921
50 =t=
m 34
o 20
Heute 1 2 3 4 5  Monat
+30 +19 +88 +2,1 +150 =30,7
Chart allgemein Warrent Buffet
Abb. 6.19
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Wenn Sie zurickgehen, kénnen Sie auf gleiche Weise auch den negativen CAE
vermitteln. Die Kernaussage ist: Schwankungen in der Entnahmephase sind
unbedingt zu vermeiden!

Somit ist die Summe der beiden Funktionen (negativer/positiver CAE) gut geeignet
fur den Verkauf von Fonds und insbesondere fondsgebundenen Produkten: hohe
Aktienquote bis Ruhestand, sukzessive reduzieren und im Ruhestand nur geringe
Aktienquote, um Schwankungen in der Entnahmephase zu vermeiden.

Zum Schluss kénnen Sie auf "Warren Buffett" klicken. Hier erhalten Sie noch ein
Statement vom Boérsenprofi:

"Die meisten Leute interessieren sich fur Aktien, wenn alle anderen es tun. Die beste
Zeit ist aber, wenn sich niemand fir Aktien interessiert."

6.4 Immobilie

6.4.1 Annuitati Endfallig

Vergleicht bei einer Investition die annuitatische mit einer endfalligen Finanzierung.
Jetzt auch mit neuer LV-Besteuerung! Der Differenzbetrag kann aufgrund der (hier
korrekterweise moglichen!) Methode des internen Zinsful3es sehr hoch ausfallen. Ob
und in welcher Hohe die Zinsen steuerlich geltend gemacht werden kdnnen, lasst
sich uber die Eingabe des Grenzsteuersatzes festlegen. Die maximale Laufzeit
betragt 40 Jahre.

Restschuld [m
Eigenkapital [m
Darlehenszins (nominal) %
Prolongationszins ’m
in ['—6 Jahren

Annuitat (monatlich) [W
... hach Prolongation [w

durchschnittl. Grenzsteuersatz 35%

(inkl. Solidaritdtszuschlag)

in m Jahren 0%

Anlagezins netto 4 50%
neue LV-Besteuerung v

Gesamtbelastung mit internem Zinsfu

Abb. 6.20

MRestschuldfi :Geben Sie hier die Héhe der Schuld zu Beginn der annuitétischen
Tilgung ein. Falls eine Restschuld vorliegt, geben Sie diese ein.

"Eigenkapital”: Steht fir das vorhandene freie Kapital. Das Eigenkapital bewirkt bei

der annuitatischen Finanzierung eine sofortige Reduktion der Restschuld; im Falle
der Tilgungsaussetzung wird das Eigenkapital (endféllig) angelegt.

68 © GOING PUBLIC! Dr. Kriebel Beratungsrechner GmbH



"Darlehenszins": Nominaler Darlehenszins des aktuellen Darlehens, bzw. des
aktuellen Marktzinses.

APr ol ongat iBeachten Siebeifder Eingabe, dass das Zinsniveau seit etwa
50 Jahren in einer langfristigen Betrachtung stetig sinkt.

"in ... Jahren": Geben Sie im n&chsten Feld den ersten Zinsfestschreibungszeitraum
des aktuellen Zinses ein.

Nachdem Sie alle Felder ausgefullt und auf den Weiter-Pfeil unten rechts geklickt

haben k ommen di e Ei ngabef e.lnaahrProldhgation'y i t 2 t m
"durchschnittlicher Grenzsteuersatz" und sollte dieser sinken/steigen noch die Felder

“in ... Jahren ... %" dazu.

Hinweis! "Annuitstt monat | i ¢ hi: Bronttlickee Zdhiweise eirgebane(bei
vierteljahrlicher Zahlweise vorher bitte umrechnen)! Der grine Pfeil ermoglicht Gber
den Wechsel in das Modul 6.7.2.1 Annuitét die Ermittlung der Annuitat.

Murchschnittlicher Grenzsteuersatzii (zus?2t zI|l i che ehtifyr,rage Ain
Bitte beachten Sie bei der Eingabe des Adurc
Sie diesen hier nur eingeben, wenn sich - wie etwa im Fall einer vermieteten
Immobilieeiner Praxis-/ Kanzleifinanzierung oder ahnlichem - die Zinsen steuerlich

getend machen | assen. Ansonsten geben Sie bitt
Im Fall einer eigen genutzten Immobilie mit Nutzungswechsel in einigen Jahren
(zunehmende Mobilit2t!) geben Si e ei n: 0 %

voraussichtlichen Grenzsteuersatz, wenn das Objekt vermietet werden wird. Letztere
Situation wird oft vergessen, ist aber immer haufiger anzutreffen!

Hinweis! Si ehe auch den Hil fetext zu Adurchschni't

Klicken Sie danach wiederum auf den Weiter-Pfeil, um die nédchsten Angaben zu
erhalten.

AAnl agezi n ®er Nato-Anagezinssatz des Tilgungsinstruments (iber die
gesamte Laufzeit nach Steuern (s. u.) und allen Kosten. Dies ist neben Zins- und
Steuersatzen der dritte wesentliche Parameter dieses Moduls.

ANeue LV-Besteuerungfi (zum Ankreuzen):

f AOhne Kreuzhf: Keine (!) Steuer, d.h. die
AAnl agezins nettofi eingegeben. Dies ist z
Einsatz bei der Finanzierung kommt.

1 Mit Kreuz: Die Halfte der Ertrage wird am Ende der Laufzeit versteuert (neue LV).

AGesamtbel astung mifi (auer Aekir Eumsehi C

1 Ohne Kreuz: Alle Zahlungsstrome werden einfach aufaddiert. So geschieht dies
i.a. bei Angeboten von Banken.

1 Mit Kreuz: Alle Zahlungsstrome werden zum internen Zins angelegt. Der interne
Zinsful3 wird als gleich hoch wie der im jeweiligen Jahr verwendete
Hypothekenzins angenommen.

Achtung! Man beachte, dass durch den Zinsful3 (korrekterweise!) die Belastung
deutlich héher ist als bei naiven Betrachtungen, die lediglich alle Zahlungsflisse
aufaddieren ohne Rucksicht auf deren zeitliche Entstehung. Die Differenz der
Belastungen wird allerdings durch den Zinsful3 nur im Falle eines Steuersatz > 0%
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verandert, da der Zinsful die annuitatische und die endfallige Belastung ansonsten
gleichermalen erhoht.

Nach einem weiteren Klick auf den Weiter-Pfeil erscheint rechts eine Tabelle
(s. Abb. 6.21). Klicken Sie nun auf Gesamtbelastung netto.

Was genau ist die AGesamtbelastung nettof?
Die Gesamtbelastung ist kurz gesagt:

1 Alle Zahlungen aufaddiert (kumuliert)
1 plus die im jeweiligen Jahr die noch vorhandene Restschuld,
1 minus (bei der Tilgungsaussetzung) das Vermdgen im Tilgungstopf.

Nicht bericksichtigt werden Ruckflisse aus der Investition selber, da diese bei
beiden Finanzierungsvarianten in gleicher Héhe auftreten.

Die Gesamtbelastung berechnet sich bei der Annuitdt far jedes Jahr
folgendermalden:

1 Restschuld

1 plus Summe aller Zins-/Tilgungszahlungen bisher

1 minus gesamte Steuererstattungen, die Jahr fir Jahr wegen des sinkenden
Zinsanteils weniger werden.

Hierbei werden alle Zahlungsstréme mit einem internen Zinsful3 berechnet, falls das
Feld angekreuzt wurde (H6he wie Hypothekenzins).

Gesamtbelastung netto* |
Restschuld 150.000 € Jahre Annuitatisch Endfallig Differenz Restschuld
Eigenkapital 50.000 € 1 157905 158174 -269 94065
. ) [W 2 166199 1667380 -581 87827
Darlehenszins:{nominal) 00% 3 174900 175840  -940 81269
Prolongationszins 6,00% 4 184028 185378 -1350 74376
5 193605 195420 -1815 67130
in 5 Jahren
Annuitat (monatlich) 900 € 7 218622 223485 -4863 47692
... hach Prolongation 1.100€ 10 261978 373161 11233 13802
durchschnittl. Grenzsteuersatz 35%
Ui Solicark ate2usohisi) | 12 295200 322093 -26894 0 |
in ’—6 Jahren 0%
Anlagezins netto 4.50%
neue LV-Besteuerung v
Gesamtbelastung mit internem Zinsful, ™
i~
Abb. 6.21

Fur die endfallige Tilgung wird der jeweils mogliche Sparanteil in einen
Tilgungsbaustein investiert. Die Gesamtbelastung ermittelt sich wie bei der Annuitat,
nur dass noch zusatzlich der Vermogenswert des Tilgungsbausteins subtrahiert wird.
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Achtung! Im Falle der Finanzierung etwa einer Immobilie muss aus Sicht des
Investors noch die eingenommene (bzw. ersparte Miete) abziiglich Reparaturen
sowie der Wert des Objekts im jeweiligen Jahr bertcksichtigt werden, was die
Gesamtbelastung naturlich  erheblich mindert. Fur den Vergleich der
Finanzierungsarten spielt dies jedoch keine Rolle, da alle Werte in beiden Varianten

identi sch auftauchen. Daher DadkommenKjaetzt d e n

(insbesondere bei angekreuztem Zinsful3) sehr hohe Werte heraus, weil noch nicht
die Einnahmen und der Investitionswert beriicksichtigt werden, was ja der eigentliche
Grund fg¢r Deine I nvestition ist, aber f

Den Unterschied zwischen endféllige Tilgung und Annuitatentilgung finden Sie in der
Spalte Differenz. Hier wird fur die jeweiligen Jahre die Belastungsdifferenz angezeigt.
Ist diese im Minus, hat die Annuitatentilgung eine geringere Belastung. Ist diese im
positiven Bereich, so hat die endféllige Tilgung eine geringere Belastung.

Ist die Gesamtschuld getilgt, ist ebenso keine weitere Laufzeit mehr angezeigt.

6.4.2 Immobilie
Dieses Modul ermdglicht vier wesentliche Berechnungen:

1. Berechnung der Rendite einer Immobilienanlage (auch mit Entnahmephase im
Ruhestand). Das heifl3t, Sie kdnnen hier dem Kunden auch zeigen, ob sich die zu
erwerbende Immobilie eigentlich - wie in der Werbung undifferenziert behauptet-
zur Altersvorsorge eignet oder nicht.

2. Festlegung, ob sich die Anschaffung einer Immobilie eher zur Eigennutzung oder
zur Vermietung lohnt (bzw. ob sich nicht auch noch eine zweite, vermietete
| mmobilie | ohnt). Die Grundfrage i st
Objekt (und ersparst Dir die Mietzahlung) oder ziehst Du in eine

Nachbari mmobilie zur Miete (gl eiche Mi

3. Diese Funktion kann allerdings auch verwendet werden, um isoliert die Situation
der eigen genutzten bzw. vermieteten Immobilie zu betrachten. Dann kann u.a.
die beim Kauf zentrale Frage nach dem betriebswirtschaftlich maximal sinnvollen
Kaufpreis sehr genau geklart werden (zu diesem Zweck Hohe der Entnahme =
Mietersparnis im Alter eingeben. Kaufpreis dann so hoch wéhlen, dass am Ende
der Entnahmephase noch ein positives Vermdgen vorhanden ist.)

4. Auf der letzten Seite erméglicht der Button "Rechnen” die Ermittlung der Rendite
auf das eingesetzte Kapital (d.h. Sparrate / Tilgung / Eigenkapital) fir den
Zeitraum bis zum Ruhestand und auf das vorhandene Vermdgen fir die
Entnahmephase.

Das Ergebnis besteht aus zwei Varianten: Vermodgenssituation fur den Erwerb der
Immobilie flr Eigennutzung oder Vermietung jeweils zum Ruhestand und am Ende
der Entnahmephase (d.h. am Ende des Ruhestands).

Ohne Frage: Dieses Modul kénnen Sie fur Ihren Kunden gratis einsetzen, aber es
erflllt alle Eigenschaften eines Honorarmoduls!

Zusatzliche Informationen erhalten Sie auf der letzten Seite, wenn Sie mit der
rechten Maustaste auf - Info! - klicken (diesen Hilfetext dem Kunden nicht vorlesen!)
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Das Modul ist in funf einzelnen Karteikarten unterteilt. Gehen Sie Schritt fur Schritt
von links ("Kaufpreisschatzung") bis zum letzten Schritt rechts ("Ergebnis™) vor.

Schritt 1: Wie viel soll Inre Immobilie kosten - eine erste Abschétzung

Kaufpreisschatzung | Kaufpreis |Daten ZU Person und Finanzierung ) Rendite \ Ergebnis [

lhre Mietzahlung/Einnahme 600 € Rechnen
(Kaltmiete in € monatlich)
Zusatzliche Sparrate mtl. 400 €
(wieviel wollen Sie zudtzlich fir die
Immobilien sparendilgen?)
Der mogliche Preis lhrer Immobilie:
Hypothekenzins 650% p.a. {ohne Eigenkapital)
190.000 €

Prolongationszins 650% pa.

in 10 Jahren

Abb. 6.22

Geben Sie im Feld Al hre MIGHT dimmhomentarge Miete Ei nn ah
ein (es sei denn, der Kunde wiinscht eine Beratung auf die aktuelle Miete bezogen),

sondern die H6he der monatlichen Miete, die der Kunde realistisch bereit ware fir

die geplante Immobilie auszugeben. Viele neue I mmobilie
sich namlich mit dem Kauf, d.h. sie kaufen ein Objekt, das gréf3er / moderner / teurer

ist als das aktuelle Mietobjekt.

Die grunds?2tzliche betriebswirtschaftliche F
sondern mietest es. Wie hoch ware die Miete, die Du, lieber Kunde, bereit warest zu

zahl en?h

Bei einem zu vermietenden Objekt geben Sie hier die realistische aktuelle
Mieteinnahme ein.

Weitere Hilfestellungen erhalten Sie hier wie immer durch die rechte Maustaste.

Il m Feld Azus?2tntlfii eh é aSp anomatchesSpadratee die neben
den Mieteinnahmen/Steuervorteilen bzw. der Mietersparnis zum Vermodgensaufbau
(oder der Tilgung verwendet werden soll.

Geben Sie den aktuellen nominalen Marktdarlehenszins bei Hypothekenzins ein,
sowie bei Zinsfestschreibungsdauer den evtl. hoheren oder niedrigeren
Prolongationszins.

Klicken Sie auf Rechnen.
Nun sieht der Kunde die grobe H6he des Kaufpreises seiner neuen Immobilie.

Schritt 2: Parameter der Immobilie i Szene 1
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Die Erfassung, ob neue oder gebrauchte Immobilie ist seit 01.01.2006 unndtig, da
der Staat beide Falle identisch behandelt.

Kaufpreisschatzung  Kaufpreis |Daten ZU Person und Finanzierung\ Rendite | Ergebnis ]

Neue/gebrauchte Immobilie: identische Behandlung seit 2006

Ihr geplanter Kaufpreis 190.000 € i’

(ohne Nebenkosten)

Eigenkapital 10.000 €

Abb. 6.23
Der geplante Kaufpreis wurde aus dem 1. Schritt tbernommen, kann aber je nach
Wunsch des Kunden auch geandert werden. Hier kénnen Sie Uber Ziele, Wiinsche
und Traume reden. Klicken Sie auf den Pfeil, der nach Aobenfd zeigt un
Uber die immer gréRer und schoner werdenden Bilder von Eigenheimen.
Geben Sie zudem das zur Verfigung stehende Eigenkapital in das zweite Feld ein.

Schritt 3: Parameter der Immobilie -Szene 2

Abb. 6.24
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